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Тема 1. Макроекономіка як наука

1. Розвиток макроекономічного аналізу. Макроекономіка в системі економічних наук.

2. Предмет і метод макроекономіки. 

3. Національна економіка і економічна система.

4. Суб’єкти економічної системи і їх взаємодія. Модель кругопотоку.

1. Розвиток макроекономічного аналізу. Макроекономіка в системі економічних наук.

Економічна наука, досліджуючи  функціонування економіки, виділяє в ній мікро- та макрорівень. Мікрорівень – рівень функціонування окремих ринків, на яких відбувається взаємодія малих економічних суб’єктів (домашніх господарств, фірм, державних агентів). Макрорівень – рівень функціонування економіки в цілому як єдиного народногосподарського комплексу.

Мікроекономічний аналіз передбачає дослідження функціонування економіки з точки зору поведінки окремих економічних суб’єктів. Макроекономічний - дослідження функціонування економіки як єдиної системи. Необхідність макроекономічного аналізу обумовлена тим, що на макрорівні в економіці існують такі явища та процеси, які не проявляються на мікрорівні, а отже не враховуються економічними суб’єктами під час прийняття рішень. Наприклад, щоб помітити такі явища як економічне зростання, інфляція, безробіття необхідно розглядати економіку в цілому. На мікрорівні зростання ціни внаслідок інфляції фірма може сприйняти як збільшення попиту на свою продукцію й прийняти неадекватне рішення. На макрорівні часто рішення окремих суб’єктів в сумі дають зовсім не передбачувані результати. Наприклад, максимізуючи свої прибутки, фірма розцінює зростання своїх грошових доходів як благо, однак зростання грошових доходів усіх суб’єктів економіки може викликати негативні наслідки через зростання інфляції.

Макроекономіка як наука достатньо молода і зароджується в 30-і рр. ХХ ст. Хоча аналіз макроекономічних проблем характерні ще для меркантилізму і класичної політекономії. У 1576 р. Жан Боден обґрунтував залежність рівня цін від співвідношення грошової і товарної маси. У. Петі (1623 – 1687) провів аналіз національного доходу Англії з метою вдосконалення оподаткування і виявив його вплив на економіку і розподіл доходів. Ф. Кене у 1758 р. створює “Економічну таблицю”, яка являє собою першу макроекономічну модель суспільного відтворення. К. Маркс створив моделі простого і розширеного відтворення. Однак лише у 30-і рр. ХХ ст. Дж. Кейнс обґрунтував необхідність виділення макроекономічного аналізу в самостійну галузь економічної науки, яка була б заснована на принципово інших методологічних засадах ніж мікроекономічна теорія й використовувала власний теоретичний апарат.  Подальший розвиток макроекономіки пов’язаний з „неокласичним синтезом”, який доповнив макроекономічну теорію методологією рівноважного аналізу; неокейнсіанством, яке розробило концепції економічного зростання та економічного циклу й, відповідно, моделі державного регулювання економіки. 

Аж до кінця 70-х рр. ХХ ст. в макроекономіці панує кейнсіанська теорія. Кінець 70-х та 80-ті рр. відбувається розробка нової макроекономічної теорії заснованої на неокласичній традиції (монетаризм, економіка пропозиції, школа раціональних очікувань). У 80 - 90-ті рр. відбувається оновлення кейнсіанської макроекономіки у рамках „нового кейнсіанства”. Сучасна макроекономіка представлена різними течіями і економічними школами, які взаємодоповнюють одні одну й використовуються урядами країн і центральними банками для розробки макроекономічної політики.

2. Предмет і метод макроекономіки. 

Макроекономіка вивчає економічні явища з позиції економіки в цілому. Вона характеризує діяльність економічних суб’єктів в сукупності, не вдаючись до характеристики кожного окремого економічного суб’єкта. Предметом макроекономіки є механізм функціонування економічної системи в цілому та взаємодія між національними економіками. Макроекономіка - це галузь економічної науки, що вивчає поведінку економіки як єдиного цілого з метою забезпечення стійкого економічного зростання, повної зайнятості і мінімізації рівня інфляції. Іншими словами можна сказати, що предметом макроекономіки є ефективність функціонування національної економіки.

Наряду з загальнонауковими, макроекономіка використовує і специфічні методи дослідження:

· метод агрегування – використання сумарних понять та сумарних розрахункових величин (сукупний попит, сукупна пропозиція, національний продукт, національний дохід, рівень цін, рівень безробіття);

· кількісні методи;

· статистичні методи; 

· метод  макроекономічного моделювання;

· метод прогнозування. 

3. Національна економіка і економічна система. 

Об’єктом дослідження макроекономіки є національна економіка. Національна економіка – це сукупність домогосподарств, підприємств, державних інституцій та установ, об’єктів інфраструктури та різноманітних активів у межах економічної території країни. Економічна територія країни не ідентична її географічній території. Під економічною територією розуміють територію в межах якої поширюється адміністративна влада держави, вільно переміщуються національні ресурси та використовується національна грошова одиниця. До економічної території не входять закордонні анклави усередині країни (іноземні дипломатичні представництва, військові бази, тощо), проте входять вітчизняні анклави за кордоном.

Суб’єктами національної економіки є її резиденти. Резидентами вважаються:

· фізичні особи – усі, що проживають на території країни більше одного року, незалежно від громадянства (крім туристів, працівників іноземних дипломатичних місій, сезонних робітників);

· юридичні особи – усі, що створені і зареєстровані у країні незалежно від належності капіталу.

4. Суб’єкти економічної системи і їх взаємодія. Модель кругопотоку. 

Під економічною системою прийнято розуміти сукупність механізмів та інститутів, які забезпечують розвиток і функціонування національного виробництва. Економічна система - це особливим чином упорядкована система зв’язків між виробниками і споживачами матеріальних благ і послуг. Економічна система - це спосіб організації національної економіки.

За способом організації господарської діяльності виділяють такі типи економічних систем:

· традиційна економіка. У ній практика використання ресурсів визначається традиціями і звичаями:

· планова економіка. Координація економічної діяльності здійснюється за допомогою централізованого планування, керування і контролю.

· ринкова економіка. Заснована на товарно-грошових відносинах, приватній власності і конкуренції.

· змішана економіка. Поєднує ринкову організацію з державним регулюванням економіки;

· перехідна економіка. Це економіка, що знаходиться в процесі переходу від однієї економічної системи до іншої.

Для сучасних країн характерна змішана економіка. У змішаній економічній системі на макрорівні виділяють чотири економічних суб’єкти, які по різному включаються у економічні процеси, виконують різні функції і взаємодіють один з одним. Суб’єктами макроекономічної системи є:

· домашні господарства (споживачі) - вони поставляють на ринок ресурси і купують споживчі блага;

· фірми (виробники) - купують ресурси і виробляють продукцію;

· державний сектор - перерозподіляє товарні і грошові потоки, регулює економічні процеси;

· закордонний сектор – являє собою сукупність інших національних економік, що вступають у взаємодію з вітчизняною. Ця взаємодія втілюється у потоках експорту та імпорту.

Взаємодію економічних суб’єктів демонструє модель кругопотоку.

                    
                                                     експорт                 імпорт

                     ресурси                                                                              ресурси

                               доходи                                                                    витрати

                                               податки                                            податки

                                           трансферти                                        трансферти

                                                     державні                         державні 

                                                      позички                           закупки

                       заощад-                                                                 інвестиції

                        ження

                               витрати                                                                  доходи

                      продукція                                                                                  продукція

                                           імпорт                         експорт

Модель кругопотоку з  урахуванням державного сектору у відкритій економіці.

Тема 2. Оцінка результатів економічної діяльності на макрорівні.

1. Національний дохід і національний продукт. Рівність національного доходу і національного продукту.

2. Проблеми вимірювання обсягів національного виробництва..

3. Статистичний облік національного виробництва.

4. Номінальний і реальний ВВП. Дефлятор ВВП.

1. Національний дохід і національний продукт. Рівність національного доходу і національного продукту.

 Національний продукт (НП) – це сукупність усіх товарів та послуг, які були вироблені у національній економіці протягом певного періоду часу. Національний дохід (НД) – сукупність усіх доходів, отриманих суб’єктами національної економіки протягом певного пе6ріоду часу. На макроекономічному рівні національний продукт завжди дорівнює національному доходу:

НП = НД.

Ця рівність витікає з того, що вартість продукту завжди розпадається на доходи усіх учасників виробництва й за величиною дорівнює їм. Власне, національний продукт і є національним доходом у реальному вираженні.

Вартість національного продукту можна представити як величину усіх витрат пов’язаних з виробництвом і купівлею національного продукту. Оскільки ж витрати одних суб’єктів виступають доходами інших, рівняння рівності можна записати таким чином:

НП = витрати пов’язані з виробництвом НП = НД.

В свою чергу рішення про виробництво приймають одні особи, а про купівлю інші, тому їх рішення можуть не співпадати. У такому разі рівність набуває вигляду:

НП = заплановані витрати на + незаплановані інвестиції = НД
купівлю НП                    у товарні запаси 
Заплановані витрати на купівлю національного продукту являють собою сукупний попит, а національний продукт – сукупну пропозицію. Таким чином, сукупний попит і пропозиція можуть не співпадати, породжуючи економічну нестабільність. При цьому НП завжди дорівнює НД.

Сукупна пропозиція = сукупний + незаплановані інвестиції = НД
                         попит             у товарні запаси 
2. Проблеми вимірювання обсягів національного виробництва.

Важливою проблемою макроекономічного аналізу є методика вимірювання результатів національного виробництва і, насамперед, національного продукту. Основною методикою на сьогоднішній день є система національних рахунків (СНС). Система національних рахунків — це адекватний ринковій економіці національний облік, побудований у вигляді набору рахун​ків і балансових таблиць, що розкривають результати економіч​ної діяльності, структуру економіки, найважливіші взаємозв’язки в національному господарстві.

У системі національних рахунків обліковуються такі сфери економічної діяльності: галузі матеріального виробництва, дер​жавне управління, некомерційні підприємства обслуговування населення і домашні господарства. Під час обліку використовується грошовий вираз ринкової вар​тості благ. Сам облік здійснюється у вигляді подвійного запису, прийнятого в бухгалтерському обліку. За системи національних рахунків подвійний рахунок виклю​чається, що є ключовим аспектом цього методу обліку результа​тів суспільного виробництва. Статистики, розраховуючи кінце​вий продукт як потік доходів, враховують у ньому тільки те, що називається доданою вартістю.

Кінцевими продуктами є матеріальні блага і послуги, які ви​робляються для кінцевого використання, а не для подальшої об​робки чи переробки або перепродажу. Кінцевими вважаються продукти, які використовуються для споживання домогосподарств; інвестицій фірм; державних закупок та експотру. 

Проміжні продукти — це матеріальні блага і послуги, які використовуються для подальшої обробки, переробки чи для перепродажу.

3. Статистичний облік національного виробництва. 
Головними і вихідними показниками системи національних рахунків є валовий внутрішній продукт (ВВП), валовий національ​ний продукт (ВНП). У. статистиці України форма національного продукту (ВВП) була визначена не так давно — з 1987 р.

Валовий внутрішній продукт (ВВП) являє собою сукупну вар​тість кінцевих товарів і послуг, вироблених у поточному періоді на території країни, незалежно від національної належності підприємств. 

Існує три методи обчислення валового внутрішнього продукту.

Виробничий метод. Підсумовується додана вартість, створена всіма галузями економіки. Отриманий результат характеризує сукупну вартість кінцевої про​дукції, або доданої вартості, створеної в галузях економіки. За цим методом ВВП включає:

· амортизаційні відрахування;

· витрати на оплату праці;

· соціальні відрахування від фонду оплати праці;

· прибуток;

· непрямі податки.

Метод кінцевого використання (за витратами). У ході розрахунку  підсумовуються витрати всіх економічних агентів, які використовують ВВП (споживання, інвестиції фірм, державні закупки та експорт). За цим методом ВВП включає:

· споживчі видатки населення (товари повсякденного вжитку, товари довгострокового використання, оплата послуг);

· інвестиції приватного сектору (в основний капітал, в товарні запаси, в житловий сектор);

· державні закупки (з державного бюджету, з місцевого бюджету);

· чистий експорт (експорт мінус імпорт).

Розподільчий метод (за доходами). Підсумовуються всі види факторних доходів отриманих за певний період, а також амортизаційні відрахування та непрямі податки. За цим методом ВВП включає:

· амортизація;

· непрямі податки за винятком субсидій;

· оплата праці;

· рентні платежі – доходи, які отримують домовласники, що забезпечують економіку ресурсами власності;

· проценти – виплати грошового доходу приватного бізнесу постачальникам грошового капіталу;

· доходи некорпоративного сектору економіки (доходи фермерів, кооперативів, приватних фірм);
· прибуток корпорацій, який включає  податки на прибуток корпорацій,  дивіденди акціонерів,  нерозподілений прибуток корпорацій.
Близьким до ВВП за змістом є показник вало​вого національного продукту. Валовий національний продукт характеризує сукупну вартість кінцевих товарів і послуг, ство​рених за певний період вітчизняними підприємствами в країні та за її межами. ВНП відрізняється від ВВП на величину, яка дорівнює сальдо розрахунків із зарубіжними країнами. Певна частина створених у країні фактор​них доходів (від капіталу, робочої сили і землі) може являти со​бою власність іноземців, тому в складі ВНП такі доходи не вра​ховуються, але вони включаються у ВВП. Разом з тим доходи, отримані громадянами даної країни за кордоном, враховуються у ВНП, але не входять у обсяг ВВП.

У системі національних рахунків існує також низка інших вза​ємопов’язаних макроекономічних показників, які можуть бути розраховані на основі ВВП (а також ВНП):

· чистий національний продукт: ЧНП = ВВП – амортизація;

· національний дохід: НД = ЧНП – непрямі податки;

· особистий дохід: ОД = НД – вклади на соціальне страхування – податок на прибуток – нерозподілений прибуток + трансфертні платежі населенню;

· особистий дохід після сплати податків: ОДПП = ОД – індивідуальні податки.

4. Номінальний і реальний ВВП. Дефлятор ВВП. Проблема врахування
Обчислення ВВП ускладнюється інфляцією (зростанням цін). У зв’язку з цим розрізняють поняття номінального і реального ВВП.

Номінальний ВВП — це обсяг виробництва, обчислений у діючих цінах. В умовах інфляції він завищує ре​зультати діяльності економіки і потребує коригування. Реальний ВВП — це обсяг виробництва, вартість якого скоригована на індекс зростання цін. 

Індекс цін – показник який характеризує відношення цін поточного періоду до цін базового. Індекс цін показує як змінилися ціни у поточному періоді у порівнянні з базовим (базовий – період з яким здійснюється порівняння). Індекс цін розраховується у відсотках. Ціни у базовому періоді приймаються за 100%. Якщо цей показник виражено у вигляді коефіцієнта, то його називають рівнем цін.
Існує кілька методів розрахунку індексу цін.

1. Обсяги виробництва фіксуються на рівні базового періоду. Такий метод розрахунку отримав назву індексу Ласпейреса:
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- кількість і-того товару в базовому періоді;
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- ціна і-того товару відповідно в базовому та поточному періоді.

Індекс Ласпейреса використовуються для розрахунку індексу споживчих цін. Він розраховується по стандартному набору товарів, які входять до споживчого кошика. Індекс споживчих цін – це відношення вартості споживчого кошика у поточному періоді до його вартості у базовому періоді. Недоліком такого індексу є те, що він не враховує зміну структури виробництва і споживання.
2. Обсяги виробництва фіксуються на рівні поточного періоду. Такий метод розрахунку отримав назву індексу Пааше:
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За таким методом розраховують дефлятор ВВП. Дефлятор ВВП ​– це відношення і ВВП, розрахованого в поточних цінах, до його вартості, розрахованої у базових цінах. Дефлятор враховує зміни у структурі виробництва, проте не враховує зміни цін на імпортні товари

3. Розрахунок індексу, як середнього геометричного від двох попередніх. Такий метод розрахунку отримав назву індексу Фішера.   
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Даний індекс виправляє недоліки попередніх.

Щоб розрахувати реальний ВВП, необхідно номінальний поділити на дефлятор ВВП. 

Тема 3. Основні макроекономічні проблеми.

1. Інфляція, її причини й соціально-економічні наслідки.

2. Безробіття, його причини, форми і соціально-економічні наслідки

3. Економічне зростання, його суть та фактори.

4. Діловий цикл й макроекономічні проблеми
1. Інфляція, її причини й соціально-економічні наслідки.

Інфляція – зростання загального рівня цін, яке супроводжується знеціненням грошей. Інфляція це перевищення грошового попиту над пропозицією. 

Інфляцію вимірюють за допомогою індексів цін. Індекс цін характеризує рівень інфляції. Також розраховують темпи інфляції. Його розраховують як темп зростання індексу цін:
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де  It      – індекс цін у поточному періоді;

      It – 1   - індекс цін у попередньому періоді. 

Сучасна наука трактує інфляцію як багатофакторне явище, яке породжуються цілим рядом причин. Основні причини інфляції:

1. Збільшення грошових доходів населення, яке не супроводжується відповідним зростанням обсягів виробництва.

2. Зростання непродуктивних видатків держави і дефіцит державного бюджету.

3. Зростання витрат виробництва (збільшення цін на енергоносії, підвищення податків і т.п.).

4. Монополізм. Монополії, використовуючи свою владу над ринком, схильні до підвищення цін.

5. Інфляційні очікування. Намагаючись захистити себе від очікуваної інфляції, виробники схильні збільшувати свої ціни, а в цілому це буде викликати зростання загального рівня цін.

Класифікація інфляції. Розрізняють такі види інфляції:

1. За формами прояву:

· Відкрита (проявляється в відкритому зростанні цін);

· Прихована (існує, коли ціни регулюються державою, проявляється в зростанні товарного  дефіциту, накопиченні заборгованості в розрахунках, погіршенні якості товарів).

2. За темпами зростання цін:

· Помірна (до 10% на рік);

· Галопуюча ( зростання цін вимірюється сотнями процентів на рік);

· Гіперінфляція – (понад 50% за місяць).

3. За розбіжностями росту цін по різним товарним групам:

· Збалансована (ціни на всі товари зростають пропорційно);

· Незбалансована (ціни на різні товари зростають непропорційно).

4. По прогнозованості інфляції:

· Очікувана;

· Неочікувана.

Залежно від причин та механізмів інфляції, її поділяють на такі типи:

· Інфляція попиту – виникає коли сукупний грошовий попит населення зростає порівняно з сукупною пропозицією, а тому ціни підвищуються щоб врівноважити попит і пропозицію;
· Інфляція пропозиції (інфляція витрат) – виникає внаслідок зростання витрат виробництва, що зменшує сукупну пропозицію порівняно з сукупним попитом. Тому для врівноваження попиту і пропозиції ціни зростають.
Інфляція справляє неоднозначний вплив на економіку. Незначна, помірна інфляція може стимулювати економічний розвиток. В умовах зростання цін, накопичувати доходи в грошовій формі стає невигідним, тому зростають споживчі витрати та інвестиції у виробництво. Відбувається розширення сукупного попиту, що й стимулює зростання виробництва. Тому незначна інфляція розглядається навіть як бажана. Вважається, що при темпах зростання цін до 10% на рік, інфляція не є небезпечною, оскільки залишається під контролем держави.

Проте галопуюча інфляція, а тим більше гіперінфляція приносить негативні наслідки, здійснює руйнівний вплив на економіку. Негативні наслідки інфляції:

1. Інфляція призводить до знецінення грошових заощаджень населення. Внаслідок цього знижується життєвий рівень населення, зменшується споживання товарів та послуг, скорочується споживчий попит.

2. Інфляція призводить до знецінення основних та оборотних засобів підприємств, що викликає падіння інвестицій і скорочення обсягів виробництва.

3. Інфляція не однаково впливає на різні майнові групи населення. В більшій мірі страждають від неї люди з фіксованими доходами, які не можуть змінювати величину своїх номінальних доходів слідом за ростом цін. Як правило це люди з низькими доходами: студенти, пенсіонери, працівники бюджетної сфери. Багатші люди в меншій мірі страждають від інфляції, оскільки вони можуть захистити себе, утворюючи товарні запаси, інвестуючи в різноманітні активи. Тому інфляція викликає перерозподіл майна і доходів громадян, соціальне розшарування суспільства.

4. Інфляція спотворює ціни, що робить неможливим прогнозування їх динаміки і збільшує інвестиційні ризики. Тому стають невигідними інвестиції в галузі з великими термінами окупності, а це приводить до спотворення галузевих пропорцій економіки.

5. Інфляція викликає падіння обсягів виробництва та зростання безробіття.

Головна небезпека інфляції полягає в тому, що вона може вийти з під контролю, оскільки в її механізмі закладено тенденцію до прискорення темпів інфляції. Тому держава повинна здійснювати антиінфляційне регулювання.

2. Безробіття, його причини, форми і соціально-економічні наслідки. 
Ефективне функціонування економіки неможливе без повної зайнятості економічних ресурсів, в тому числі й трудових. Макроекономічна нестабільність проявляється також в коливанні рівня зайнятості трудових ресурсів, що проявляється в відхиленні рівня безробіття від його природного рівня.

Зайнятість - це діяльність громадян, пов’язана із задоволенням особистих і суспільних потреб, яка приносить їм дохід у грошовій або іншій формі

Повна зайнятість означає використання всіх придатних для цього трудових ресурсів і характеризується достатністю робочих місць для тих, хто потребує оплачуваної роботи, тобто за​безпечена зайнятість усіх, хто бажає і здатен працювати. Повна зайнятість є основою високоефективного використання трудового потенціалу суспільства. 

Однак для ефективного функціонування економіки потрібно, щоб працівники використовувались в найбільш необхідних виробництвах, з найбільшою віддачею. Тобто необхідна раціональна зайнятість. Якщо на виробництві надмірна кількість працівників, економіка втрачає свою ефективність. Тому сучасна економіка не може забезпечити 100% зайнятість.

Під повною зайнятістю розуміється ситуація, коли роботу мають всі хто може і бажає працювати. Вона відповідає природному рівню зайнятості. 

Якщо економіка має недо​статньо робочих місць для бажаючих працювати, то формується неповна зайнятість: певна кількість робочої сили вимушено за​лишається без роботи.
Не всі придатні для зайнятості трудові ресурси мають бажання займатися тим чи іншим родом економічної діяль​ності, яка приносить дохід. Тому наука виділяє таку категорію, економічно актив​не населення — це населення, яке протягом пев​ного періоду забезпечує пропонування робочої сили для виробниц​тва товарів і послуг. До економіч​но активних належать зайняті та безробітні. 

Зайняті й безробітні утворюють сукупну робочу силу. 

Безробіття – це економічне явище, коли частина економічно активного населення не має можливості використовувати свою робочу силу. 
Найчастіше рівень зайнятості в економіці характеризують за допомогою показника рівня безробіття.

Рівень безробіття – відношення чисельності безробітних до загальної кількості робочої сили:
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де Б – безробітні, З – зайняті, Б′ - рівень безробіття.

Рівень зайнятості – відношення зайнятих до дорослого населення, виражене в процентах.

Види безробіття.

Фрикційне безробіття - пов’язане зі зміною населенням місця роботи або місця проживання. Відповідно, певний час люди знаходяться без роботи й здійснюють її пошук. Таке безробіття існує завжди.

Структурне безробіття виникає тоді, коли пропозиція робочої сили і попит  на неї не збігаються. Це є наслідком структурних змін в економіці, внаслідок яких попит на деякі професії зменшується. Це безробіття також неминуче.

Циклічне безробіття спричиняється фазою спаду ділового циклу, яка супроводжується падінням попиту на робочу силу. У фазі піднесення воно відсутнє.

Природний рівень безробіття – рівень безробіття, при якому чисельність безробітних відповідає кількості вільних робочих місць і існує повна зайнятість. Природний рівень безробіття існує за наявності лише фрикційного і структурного безробіття. У зв’язку з цим, повна зайнятість – це зайнятість за наявності лише природного безробіття та відсутності безробіття циклічного. Природний рівень безробіття відповідає потенційному ВВП.

Безробіття пов’язане з економічними втратами, які характеризує закон Оукена: якщо фактичне безробіття перевищує рівень природного безробіття на 1%, то втрати ВВП дорівнюють 2,5%.

3. Економічне зростання, його суть та фактори.  

Під економічним зростанням розуміють збільшення кількості товарів і послуг, які продукує національна економіка. Економічне зростання вимірюють двома способами. По-перше, темпами зростання реального ВВП за певний проміжок часу; по-друге – темпами зростання реального ВВП на душу населення.

Показник темпів економічного зростання:
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Розрізняють чотири групи факторів економічного зростання:

· фактори пропозиції;

· фактор попиту;

· фактор ефективності;

· соціокультурні, інституційні та інші фактори.

Фактори пропозиції зумовлюють фізичну здатність економіки до зростання. Їх теж чотири: кількість та якість природних ресурсів; кількість та якість трудових ресурсів; обсяг капіталу країни (засобів виробництва); технологія.

Фактор попиту – економіка має забезпечувати такий рівень видатків, за якого повністю використовуються наявні ресурси.

Фактор ефективності – країна має використовувати ресурси найекономніше (виробнича ефективність) і виробляти з них найцінніші товари (розподільна ефективність).

Соціокультурні фактори – сприятлива соціальна, культурна і політична атмосфера.

Економічне зростання розрізняють двох типів. Екстенсивний тип – нарощування виробництва товарів та послуг на основі збільшення кількості факторів за попереднього рівня технології. Інтенсивний тип – збільшення виробництва товарів і послуг на основі підвищення ефективності використання ресурсів.

4. Діловий цикл й макроекономічні проблеми. 

Національна економіка ніколи не перебуває  у стані спокою. На практиці завжди спостерігаються відхилення від стану рівноваги, які зачіпають різні ринки та сектори економіки. Тому для ринкової економіки характерна стихійність, яка проявляється в випадках макроекономічної нестабільності. Макроекономічна нестабільність проявляється в: циклічних коливаннях ВВП, порушенні стабільності рівня цін (інфляції) та відхиленні рівня безробіття від його природного рівня.

Під економічним (діловим) циклом розуміють періодичні коливання реального ВВП навколо його природного значення. Природний ВВП – обсяг ВВП, який може бути вироблений у національній економіці при заданому рівні технічного розвитку за умови повної зайнятості. Природному ВВП відповідає природний рівень безробіття.

Відхилення фактичного ВВП від його природного значення називають ВВП-розривом. ВВП-розрив = ВВП природний – ВВП фактичний. Якщо ВВП-розрив має позитивне значення, то в економіці спостерігається економічний спад, якщо ж від’ємне – то піднесення.

Економічний цикл – це послідовність піднесень і спадів економічної активності протягом кількох років. Такі коливання є закономірним явищем для ринкової економіки. В самому циклі закладені механізми відновлення рівноваги, тому він складається з протилежних фаз. Сучасний цикл характеризується в основному як двохфазовий, який складається з фази рецесії (спаду) та фази експансії (піднесення).

Рецесія (спад) – це фаза ділового циклу, в якій обсяг національного виробництва скорочується. В цій фазі домашні господарства купують менше споживчих товарів. Як наслідок, зростають товарні запаси, фірми скорочують виробництво, скорочують інвестиції та зменшують попит на робочу силу. В фазі спаду зменшується реальне виробництво, зростає безробіття, падають доходи населення та фірм.

Експансія (піднесення) – фаза, на якій зростає реальний ВВП, збільшується обсяг інвестицій, зменшується безробіття, зростають доходи населення та, як наслідок, видатки на купівлю національного продукту, створюється основа для розширення обсягів виробництва. Для цієї фази характерне підвищення рівня цін.




                           ВВП

                                                 Експансія   Рецесія    

                                                                                                     Час

Діловий цикл

Циклічність, хоча й відновлює втрачені пропорції та економічну рівновагу, пов’язана з рядом негативних наслідків. Затяжні та глибокі спади гальмують довгострокові тенденції розвитку. А коливання ділової активності збільшують нестабільність економічної системи, що обумовлює прийняття суб’єктами економіки неадекватних рішень та бажання перестрахуватись. В результаті економіка буде відновлювати рівновагу на рівні виробництва нижчому від потенційно можливого та при неповній зайнятості.

Тема 4. Виробництво, розподіл і використання національного доходу.

1. Виробництво національного доходу. Виробнича функція

2. Розподіл національного доходу. Крива Лоренцо.

3. Використання національного доходу. Споживання та заощадження

4. Інвестиції.

1. Виробництво національного доходу. Виробнича функція. 

Національний дохід являє собою суму усіх зароблених резидентами національної економіки за рік доходів. Кожен з учасників виробництва отримує доходи від використання у виробництві того фактору, яким він володіє. Отже, національний дохід являє собою суму факторних доходів резидентів за рік. 

У процесі виробництва задіяно чотири групи ресурсів, чотири фактори виробництва, кожен з яких приносить дохід власнику у певному вигляді:

· праця – сукупність фізичних і розумових здібностей людини, витрати її фізичної, інтелектуальної і духовної енергії. Приносить дохід власнику у вигляді заробітної плати;

· земля - сукупність природних умов виробництва, територія, простір, клімат, природні багатства і т.п. Приносить дохід власнику у вигляді ренти;

· капітал - сукупність усіх матеріальних умов виробництва, створених економікою, засоби виробництва. Приносить дохід власнику у вигляді проценту;

· підприємницький талант - здатність підприємців організовувати ефективне функціонування факторів виробництва. Приносить дохід власнику у вигляді підприємницького прибутку.

Отже, національний доход можна представити як суму доходів у вигляді оплати праці, рентних доходів, проценту та прибутків суб’єктів підприємництва отриманих за рік. 

У фізичному вимірі національний дохід відповідає усьому національному продукту створеному за рік, за виключенням тієї частини національного продукту, яка спрямовується на відновлення зношеного капіталу (амортизація).

Обсяги виробництва національного продукту визначають обсяги залучених факторів, а, отже, і доходи власників факторів. Таким чином, величина національного доходу безпосередньо залежить від обсягів виробництва національного продукту.

Взаємозв’язок між кількістю задіяних факторів виробництва і обсягом національного продукту прийнято описувати за допомогою виробничої функції. Виробнича функція має такі властивості.
1. Усі фактори виробництва взаємодоповнюють один одного. Це означає, що усі фактори поєднуються у певних пропорціях та потребують доповнення один одним. Пропорції та характер взаємодії факторів виробництва визначає технологія. Зміна технології може змінити як пропорції використання факторів так і вихід продукції від одиниці фактору.

2. Збільшити обсяги виробництва національного продукту можна збільшивши кількість задіяних ресурсів. Проте, з огляду на попередню властивість, таке зростання виробництва може наштовхнутись на обмеженість певного ресурсу (наприклад, зменшення чисельності працездатного населення). Зменшення ж використання одного з ресурсів веде до зменшення національного доходу (наприклад, втрати від безробіття, зношеності та вибуття капіталу).

3. Фактори виробництва мають властивість взаємозамінності. Це означає, що в разі обмеженості одного фактора, його можна замінити іншим. Наприклад, нестачу трудових ресурсів можна замінити нарощенням капіталу. Така заміна звісно потребує зміни технологій.

4. З огляду на попередню властивість, збільшити обсяги виробництва національного продукту у певній мірі можна за рахунок збільшення хоча б одного ресурсу. Ця властивість особливо актуальна в умовах вичерпання природних ресурсів.

Виходячи з взаємодоповнюваності та взаємозамінності ресурсів, у виробничу функцію національної економіки включають два основних на сьогоднішній час ресурси: капітал та працю. Обсяги природних ресурсів для економіки є заданими і відносно стабільними, а отже, в основному національний продукт змінюється за рахунок цих двох ресурсів. якщо національний продукт (національний дохід) позначити буквою Y, капітал – K,  працю - L, то у загальному вигляді виробничу функцію для національної економіки можна записати так:

Y = f (K, L).

Отже виробнича функція для національної економіки – це функція, яка описує залежність між обсягами задіяних економічних ресурсів – капіталу  та праці – і величиною національного продукту (національного доходу).

Виробнича функція характеризує ефективність національної економіки. Щоб національна економіка функціонувала ефективно необхідно виконати дві умови:

· повна зайнятість ресурсів. Під повною зайнятістю розуміють ситуацію, коли у виробництві задіяні усі наявні ресурси використання яких не обмежене законом (наприклад праця неповнолітніх) та є економічно доцільним. Повна зайнятість не означає 100% зайнятість ресурсів. Так повна зайнятість передбачає наявність природного безробіття, частину законсервованих природних ресурсів, незадіяні виробничі потужності, використання яких за нормальних умов є надто дорогим і економічно не виправданим. Виходячи з того, що на макрорівні частина ресурсів залишається незайнятою, виробнича функція на макрорівні підлягає оптимізації, на відміну від мікрорівня, де вона підлягає максимізації; 

· повні віддача від одиниці ресурсу. Це означає, що від даної кількості ресурсів отримано максимальний обсяг продукту. Повна віддача забезпечується використанням найбільш ефективних технологій, що забезпечують найвищу продуктивність праці. Водночас ресурси задіяні у різних галузях виробництва, тому важливим є забезпечення не лише виробничої, а й розподільчої ефективності. Розподільча ефективність означає, що ресурси задіяні у найбільш важливих галузях економіки, які дають найвищу віддачу і в натуральному вимірі й вимірі доходу.

Фактори, що впливають на величину національного доходу: 

· обсяги задіяного капіталу. 

· кількість праці. Кількість праці залежить від чисельності зайнятих, середньої тривалості робочого року;

· продуктивність праці. Вона залежить від впровадження досягнень науково-технічного прогресу, капіталоозброєності, якості робочої сили, ефективності розподілу ресурсів, організації управління ресурсами й т.п. 

2. Розподіл національного доходу. Крива Лоренца. 

Національний дохід розподіляється між усіма суб’єктами економічної системи. Суть розподілу зводиться до визначення частки кожного суб’єкта у національному доході. Первинний розподіл національного доходу здійснюється між власниками факторів виробництва які були задіяні у виробництві. Такий розподіл називають функціональним розподілом доходів. Кожен учасник виробництва отримує доход відповідно до того фактора, який він вклав у формі заробітної плати, проценту, ренти або прибутку. В умовах ринку величина факторного доходу визначається відповідно до ролі фактору у виробництві та його ринкової ціни. 

Вторинний розподіл національного доходу означає перерозподіл доходів від власників факторів виробництва до суб’єктів, які або позбавлені можливості отримувати факторні доходи, або їх доходи за існуючими у суспільстві критеріями вважаються недостатніми. Цей перерозподіл відбувається через численні канали, насамперед через державний бюджет. Вторинний розподіл називають соціальним.
Первинний і вторинний розподіли визначають остаточний розмір доходів домашніх господарств, так званий родинний розподіл національного доходу. Цей розподіл має велике значення, оскільки визначає основні рішення, які приймаються в економіці (адже усі ресурси, а також фірми належать домашнім господарствам) та визначає соціальні результати діяльності національної економіки.

З огляду на нерівномірність розподілу факторів виробництва між суб’єктами економіки, різну їх значущість для виробництва та ціну використання, неодмінною рисою ринку є нерівність у розподілі  національного доходу, диференціація доходів. Посилення нерівності, породжує низку соціальних проблем. Надмірна рівність у доходах зменшує стимули до підприємництва, інвестицій. Тому важливою проблемою є пошук оптимального системи перерозподілу доходів.

Для кількісної оцінки диференціації доходів використовують криву Лоренца. (Макс Лоренц – американський економіст (1876 – 1959 рр.)). По горизонталі тут відкладена кількість населення (сімей) у відсотках, а по вертикалі – розподіл національного доходу між групами населення (сімей) у відсотках. Бісектриса (лінія ОС) відображає абсолютну рівність у доходах усіх сімей, а лінії ОД-ДС – абсолютну нерівність. Абсолютна рівність в доходах веде до повної деградації нації, адже вбиває будь-який стимул до застосування виробничих факторів.


Крива Лоренца.

Форма кривої Лоренца (крива ОАВС) відображає ступінь відхилення розподілу доходів від стану повної рівності. Чим більше її відхилення від прямої ОС – тим більша нерівність у розподілі доходів. 

Для характеристики диференціації доходів використовують також коефіцієнт Джині (Коррадо Джині – італійський економіст (1884 – 1965 рр.). коефіцієнт Джині (KG ) розраховується як відношення площі фігури, утвореної прямою ОС і кривою Лоренца ОАВС (SOABC ) до площі трикутника ОСД (S∆ОСД).

KG  = SOABC  / S∆ОСД .

Величина коефіцієнта Джині змінюється від 0 до 1. Чим ближче значення коефіцієнта до 1, тим більша нерівність у розподілі доходів.

3. Використання національного доходу. Споживання та заощадження. 

Розподіл і перерозподіл доходів закінчується їх кінцевим використанням. Частину доходів населення використовує на споживання, а  частину - на заощадження.
Споживання – головна складова сукупних витрат. Джерелом споживання є дохід. Споживання – це видатки на придбання товарів і послуг для  задоволення потреб людей. Споживчі видатки здійснюються домогосподарствами на придбання: товарів довгострокового користування; товарів повсякденного вжитку і оплату послуг.  

Заощадження – це та частина використовуваного доходу, яка не витрачається на споживання.

Як споживання (C), так і заощадження (S) знаходяться в безпосередньому зв’язку з величиною національного доходу (Y) й відчувають на собі дію одних і тих же факторів, або:
Y = C + S.
Розрізняють середню схильність до споживання (APC) та середню схильність до заощадження (APS).

Середня схильність до споживання – відношення споживчих видатків  до національного доходу:        

APC = C / Y.

Середня схильність до споживання показує, яка частину національного доходу витрачається на споживання. 

Середня схильність до заощадження – відношення заощаджень до доходу: 

APS = S / Y.

Середня схильність до заощадження показує, яка частину національного доходу відкладається у вигляді заощаджень.

Зміна національного доходу викликає зміну величини споживчих витрат та заощаджень. Ця зміна описується показниками граничної схильності до споживання та заощадження.

Приріст споживчих витрат, викликаний зростанням національного доходу на одиницю, називають граничною схильністю до споживання (MPC):
MPC = ∆ C / ∆ Y.

Гранична схильність до споживання показує на скільки зростуть споживчі витрати при збільшенні національного доходу на одиницю. Гранична схильність до споживання завжди менша одиниці:

MPC < 1.

Приріст заощаджень, викликаний зростанням національного доходу на одиницю, називають граничною схильністю до заощадження (MPS):
MPS = ∆ S / ∆ Y.

Гранична схильність до заощадження показує на скільки зростуть заощадження при збільшенні національного доходу на одиницю. Гранична схильність до заощадження завжди менша одиниці:

MPS < 1.

MPC + MPS = 1.

Отже, величина споживання та заощадження залежать від величини доходу. Чим менші доходи, тим менші заощадження. Бідні сім’ї мають нульові заощадження, а дуже бідні - від’ємні. На відміну від заощаджень, споживання існує в усіх сім’ях. Проте його нижній рівень не може впасти нижче прожиткового. 

Функція споживання – функція, яка описує залежність між величиною національного доходу і величиною споживчих видатків. Графічно їй відповідає крива споживання.

Кут нахилу кривої споживання завжди менше 45° і дорівнює граничній схильності до споживання MPC. Крива зміщена вверх по осі ординат на величину автономного споживання. Автономне споживання – споживчі видатки, які не залежать від величини національного доходу. Наявність автономного споживання пояснюється тим, що навіть за відсутності доходів домашні господарства вимушені здійснювати споживчі видатки. Автономне споживання фінансується за рахунок заощаджень минулих періодів (фактор багатства), або за рахунок майбутніх доходів (використання кредитів).
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Функція споживання

Алгебраїчно функцію споживання можна представити так:

C  = CА + MPC ·Y, 
де,       C – споживчі витрати;

           CА – автономне споживання;

           MPC ​ - гранична схильність до споживання

           Y  - національний дохід.

Фактори, що впливають на споживання. Хоча споживання напряму залежить від розміру використовуваного доходу, на нього впливають також і інші чинники, які навіть за незмінного доходу можуть змінити обсяги споживання. Такі чинники викликають зміну положення кривої споживання. До них належать:

· майбутній очікуваний дохід. Якщо споживачі очікують гарантовано вищих доходів у майбутньому. То вони збільшать свої споживчі витрати пропорційно зростанню доходу (крива споживання зміститься угору) і навпаки;

· величина багатства. Зростання багатства домогосподарств дозволяє забезпечувати більш високий рівень автономного споживання навіть при тому ж поточному доході (крива споживання зміститься угору) і навпаки;

· рівень інфляції. Впливає на реальну купівельну спроможність грошових залишків та вартість майна, тому збільшення інфляції зменшує споживання (крива споживання зміститься вниз);

· податки. Збільшення податків викликає зменшення споживання. (Збільшення автономних податків зміщує криву споживання вниз, а збільшення подоходнього – зменшує кут її нахилу).  
Функція заощадження – функція, яка описує залежність між величиною національного доходу і заощадженнями. Графічно їй відповідає крива заощадження. 
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Функція заощадження

Кут нахилу кривої заощадження завжди дорівнює граничній схильності до споживання MPS. Крива зміщена вниз по осі ординат на величину автономного споживання. Це означає, що при низьких доходах, недостатніх для забезпечення поточного споживання, воно частково фінансується за рахунок заощаджень. Тобто при низьких доходах заощадження будуть від’ємними. Це може мати наслідком зменшення багатства нації, або збільшення заборгованості, якщо споживання фінансується за рахунок майбутніх заощаджень (кредит). При певному значення національного доходу (на графіку це 200) використовуваний дохід повністю буде спрямовуватись на споживання, а заощадження будуть нульовими. Такий дохід називають пороговим доходом або точкою нульового заощадження. І якщо дохід перевищить 200 – нація почне заощаджувати, накопичувати багатство. 

Алгебраїчно функцію заощадження можна представити так:

S  = - CА + MPS ·Y, 
де,    S – заощадження;

        CА – автономне споживання;

         MPS ​ - гранична схильність до заощадження.

        Y  - національний дохід.

Заощадження відіграють важливу роль в економіці, оскільки саме вони є джерелом коштів для інвестицій. Заощадження здійснюють:

· домашні господарства (основна маса заощаджень). Заощадження домогосподарств називають особистими заощадженнями;

· фірми у вигляді нерозподіленого прибутку та  амортизації;

· держава у випадках профіциту бюджету. Дефіцит бюджету означає від’ємні заощадження.

Особисті заощадження разом із заощадженнями підприємств називають валовими приватними заощадженнями. 

4. Інвестиції.

Економічний розвиток країни, збільшення ї економічного потенціалу, підвищення життєвого рівня населення неможливе без нарощення капіталу. Таке нарощення відбувається через процес інвестування.

Інвестиції – це витрати, які спрямовані на збільшення обсягу капіталу в економіці. Інвестиції представляють собою видатки на виробництво і нагромадження капітальних благ. 

Існує відмінність в розумінні інвестицій на макро- та мікрорівні. З точки зору макроекономіки, інвестиціями вважають не всі вкладення в капітал. А лише ті , які викликають приріст загальної маси капіталу в національній економіці. Тобто, придбання капітальних благ вироблених у минулих періодах, які були у застосуванні з точки зору макроекономіки не вважається інвестиціями, оскільки тут лише відбувається зміна власника, а загальний обсяг капіталу залишається незмінним (на відміну від мікрорівня, де будь яке придбання капітальних благ для фірми є інвестицією). 

Інвестиції – це один з компонентів сукупних видатків. 

СУКУПНІ ВИДАТКИ = ВИДАТКИ НА СПОЖИВАННЯ + ІНВЕСТИЦІЇ + ДЕРЖАВНІ ЗАКУПКИ + ЧИСТИЙ ЕКСПОРТ.

Розрізняють три види інвестиційних видатків:

· інвестиції в основний капітал – це витрати на придбання основних виробничих фондів (машин, устаткування, обладнання, будівель, споруд);

· інвестиції в житлове  будівництво – витрати на будівництво нового житла;

· інвестиції в запаси – це резерви сировини, матеріалів, незавершених товарів та готової продукції підприємств.

Оскільки інвестиції є складовою частиною сукупних видатків, вони суттєво впливають на сукупний попит, обсяг ВВП, зайнятість. Вони сприяють нагромадженню фондів підприємств і створюють основу для економічного зростання в майбутньому. 

Фірми здійснюють інвестиції для того, щоб наростити обсяги капіталу та замінити діючий капітал, який вибуває внаслідок зношення. Тому розрізняють валові та чисті інвестиції. Валові інвестиції – це весь загальний обсяг інвестицій. Вони розпадаються на дві частини. Одна частина йде заміщення основного капіталу, який вибуває через зношення. Ці інвестиції дорівнюють амортизаційним нарахуванням. Інша частина інвестиційних витрат пов’язана зі збільшенням основного капіталу. Ця частина становить чисті інвестиції. 

ВАЛОВІ ІНВЕСТИЦІЇ = АМОРТИЗАЦІЯ + ЧИСТІ ІНВЕСТИЦІЇ.

Джерелом для інвестицій є заощадження, які здійснюють домашні господарства та фірми. Заощадження визначаються величиною національного доходу, тому й інвестиції в кінцевому рахунку залежать від величини національного доходу. Проте, головним мотивом для інвестицій є отримання прибутку, а це означає, що вони насамперед залежать від очікуваного доходу. Частина ж інвестицій, яка пов’язана з амортизацією, залежить від обсягів функціонуючого капіталу. Тому, в загальному вигляді, функцію інвестицій можна зобразити таким чином: 

I = E – dr + (Y,

де      I - інвестиційні витрати,

          E - автономні інвестиції, 

d - емпіричний коефіцієнт чутливості інвестицій до динаміки процентної ставки, 

r – реальна банківська процентна ставка,

Y – національний дохід,     

( - гранична схильність до інвестицій,  ( = (I / (Y.
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Функція інвестицій

В основному інвестиційні видатки здійснюють фірми. Власних ресурсів для інвестицій їм не вистачає, тому вони залучають до інвестицій заощадження через фінансовий ринок. Тому ціна інвестицій набуває форми процентної ставки. А графік функції інвестицій має вигляд кривої з від’ємним нахилом. Від’ємний нахил відображає обернену залежність між процентною ставкою (r) і обсягом інвестицій (I). Чим вища процентна ставка, тим дорожче обходиться фірмам залучення ресурсів для інвестицій, тим менше фірми здійснять інвестицій.
Основними факторами, що визначають динаміку інвестицій є такі.
1. Очікувана норма чистого прибутку. Вона впливає на бажання інвестувати та готовність залучати заощадження через фінансовий ринок.

2. Реальна процента ставка. Вона визначає вартість інвестицій, а отже й обсяги залучених для них коштів.

3. Податкові ставки. Вони визначають для фірм чисту прибутковість реальних інвестицій.

4. Зміни в технології виробництва. Розвиток технологій приводить до зменшення витрат, а отже збільшує прибутковість інвестицій.

5. Наявний основний капітал. Він визначає обсяги інвестицій, спрямованих на заміщення зношених основних фондів.

6. Економічні очікування. Прогнози щодо попиту на продукцію та обсягів реалізації визначають і очікуваний прибуток на інвестиції.
Інвестиції є важливим чинником економічної стабільності. Базовою умовою досягнення макроекономічної рівноваги є рівність заощаджень та інвестицій. 
S = I.

Проте заощадження визначаються обсягом національного доходу, а інвестиції величиною процентної ставки. Тому на практиці ця рівність далеко не завжди виконується. До того ж інвестиції є надзвичайно мінливими. Нестабільність інвестицій вважається одним з основних чинників макроекономічної нестабільності і циклічних коливань. 

Причини нестабільності інвестицій в умовах ринку такі.

1. Тривалий термін використання капітальних благ. Термін служби обладнання, будівель можна подовжити за рахунок ремонту, а отже, при необхідності, відкласти інвестиції.

2. Нерівномірність науково-технічного прогресу та нерегулярність нововведень. Нові відкриття та нововведення стимулюють інвестиції, проте вони відбуваються нерівномірно, через що інвестування набуває хвилеподібного характеру.

3. Мінливість очікувань. Песимістичні очікування відносно економічної кон’юнктури чи політичної ситуації можуть викликати скорочення інвестицій і навпаки.

Тема 5. Сукупні видатки і економічна рівновага.

1. Модель „доходи-видатки”.

2. Мультиплікатор видатків.

3. Економічна рівновага в довгостроковому періоді. Рецесійний та інфляційний розриви.

1. Модель „доходи-видатки”. 

Базовою моделлю для аналізу макроекономічної рівноваги в рамках кейнсіанської макроекономічної теорії стала модель Хансена – Самуельсона „Доходи-видатки”, запропонована у 1948 році (Елвін Хансен (1887-1975), Пол Самуельсон (1915 - ) – американські економісти). Основна ідея моделі полягає у тому, що національна економіка знаходиться у стані рівноваги за умови рівності національного доходу (Y) і сукупних видатків (АЕ). Така рівність означає, що видатків достатньо для реалізації усього національного продукту, адже за вартістю національний продукт дорівнює реальному національному доходу. 

У вивченні теорії макроекономічної рівноваги використовується як спрощена модель для закритої економіки без державного сектора, так і модель з урахуванням державного і закордонного секторів. У спрощеній моделі враховується лише два види видатків: видатки домогосподарств на споживання та інвестиції фірм. У повній моделі враховуються чотири групи видатків: споживання (С), інвестиції (І), державні закупки (G) та чистий експорт (NX). 

Сукупні видатки (АЕ) – загальна сума видатків усіх покупців на кінцеві товари і послуги, вироблені національною економікою.

АЕ = С + І + G + NX.
В моделі „Доходи-видатки” по осі абсцис відкладають реальний національний дохід (Y), а по осі ординат – сукупні видатки (АЕ). Основу моделі складає крива сукупних видатків, яка демонструє залежність між обсягом видатків та величиною реального національного доходу. Крива сукупних видатків будується шляхом додавання до кривої споживання інвестицій, державних закупок та чистого експорту. Оскільки інвестиції залежать від процентної ставки, державні закупки є заданим ззовні елементом економічної політики, то в даній моделі вони не залежать від національного доходу і є константами. Таким чином, з урахуванням інвестицій і державних видатків крива зміщується вверх на величину цих видатків, не змінюючи кут нахилу.


                           АЕ
                            G                                                       Крива споживання
                                                                                     

                             І                                    


                             СА

                                                                                                             Y
Сукупні видатки в закритій економіці з державним сектором

Чистий експорт (NX) являє собою різницю між експортом (Х) і імпортом (М). Експорт – це видатки іноземців на купівлю нашого національного продукту, тому вони не залежать від нашого національного доходу, а, отже, є константою в нашій моделі. Імпорт – це видатки резидентів національної економіки на купівлю продукту іноземних економік. Імпорт напряму залежить від нашого національного доходу. Чим більший національний дохід – тим більші видатки на імпорт. Залежність між імпортом і національним доходом визначається граничною схильністю до імпорту. Тому при низьких значеннях національного доходу чистий експорт буде величиною додатною, при зростання національного доходу імпорт буде зростати, а чистий експорт, відповідно, зменшуватись, досягши нуля, а, при подальшому зростанні національного доходу стане величиною від’ємною. Тому урахування чистого експорту змінить кут нахилу кривої сукупних видатків: поки чистий експорт величина додатна (при низьких значеннях національного доходу), він збільшує сукупні видатки на купівлю національного продукту, коли ж він стає від’ємним – зменшує. 
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                                                                урахуванням зовнішнього сектору
                       NX                                                                 
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Сукупні видатки у відкритій економіці з державним сектором

Якщо в моделі „Доходи-видатки” з центру координат під кутом 45° провести пряму ОВ, то можна визначити, при якому значення національного доходу економіка досягне рівноваги. Кожна точка прямої ОВ відповідає стану рівноваги, оскільки у будь якій точці прямої видатки дорівнюють національному доходу, а, отже, забезпечують повну реалізацію національного продукту. Національна економіка досягає рівноваги у точці перетину кривої сукупних видатків АЕ з прямою ОВ. Цій точці відповідає рівноважний національний дохід (Yе ).

Зліва від точки рівноваги сукупні видатки перевищують величину національного доходу (національного продукту). Існує надлишковий попит, що викликає зростання цін. Зростання цін стимулює фірми збільшувати обсяги виробництва, внаслідок чого національний дохід зростає, аж поки не досягне рівноважного значення. Справа від точки рівноваги сукупних видатків недостатньо для повної реалізації національного продукту. Виникає затоварювання, що стимулює до скорочення виробництва. В результаті національний дохід зменшується аж поки не досягне рівноважного значення.
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Макроекономічна рівновага в моделі „Доходи-видатки”

2. Мультиплікатор видатків. 

Обсяг національного доходу, за якого економіка досягає рівноваги, може змінитися внаслідок зміни у будь-якому з компонентів сукупних видатків. Зростання якогось із компонентів змістить криву сукупних видатків вгору, як наслідок, економіка відновить рівновагу при більшому значенні національного доходу. І, навпаки, зменшення видатків викличе зменшення рівноважного національного доходу. Зміна у розмірі сукупних видатків породжує економічну нестабільність, є причиною циклічних коливань, економічних спадів та депресій. З іншого боку, впливаючи на елементи сукупних видатків, держава може здійснювати антициклічне регулювання економіки, стимулювати економічне зростання. Держава має важелі впливу на усі складові сукупних видатків, й особливо потужним чинником сукупних видатків є державні закупки. Змінюючи їх обсяг, держава може зміщувати криву сукупних видатків досягаючи бажаного значення рівноважного національного доходу.

Для здійснення такого регулювання важливим є визначення залежності між зміною сукупних видатків та розміром національного доходу. Особливість цієї залежності полягає у тому, що  зміна сукупних видатків викликає дещо більшу зміну рівноважного національного доходу. Таку залежність називають ефектом мультиплікатора.

Ефект мультиплікатора – це багаторазовий вплив, який зміна сукупних видатків чинить на рівноважний національний дохід, в результаті чого первісна зміна примножується. (У буквальному перекладі з латини мультиплікатор – це множник). Мультиплікативний ефект властивий всім видаткам – споживчим, інвестиціям, державним закупкам та чистому експорту. Мультиплікативний ефект означає, що якщо хоча б один з елементів сукупних видатків зміниться на одну гривню, то це викличе зміну рівноважного національного доходу більше ніж на одну гривню. 
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Ефект мультиплікатора

Показником, який характеризує мультиплікативний ефект є мультиплікатор видатків. (вперше механізм мультиплікатора був описаний англійським економістом Р. Каном у 1931 році, а згодом був використаний Дж.М. Кейнсом як один з центральних механізмів його теорії).  Мультиплікатор видатків (μ) – це числовий коефіцієнт, який показує, у скільки разів виросте національний дохід при даному збільшенні сукупних видатків: 
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Мультиплікатор – це множник, на який потрібно помножити зміну сукупних видатків, щоб взнати на яку величину зміниться рівноважний ВВП.

∆Y = μ ∆AE.

Мультиплікатор залежить від факторів, які впливають на сукупні видатки, насамперед від граничної схильності до споживання. Для закритої економіки розраховують простий мультиплікатор:
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де  МРС – гранична схильність до споживання.

Для відкритої економіки розраховують повний мультиплікатор, який враховує діяльність держави та зовнішньоекономічну діяльність.
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де,  МТR – граничний податковий коефіцієнт,

МРМ – гранична схильність до імпорту.

Механізм мультиплікатора використовується у державній економічній політиці. Допустимо що у гіпотетичній економіці МРС = 0,8; МТR = 0,3; МРМ = 0,2. За таких параметрів значення мультиплікатора:
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Це означає, що зміна сукупних видатків на 1 грошову одиницю викличе зміну національного доходу на 1,96 грошових одиниць. Отже, якщо уряд ставить за мету збільшити розмір національного доходу, наприклад, на 1,96 млрд. гр. од. йому необхідно збільшити державні закупки на 1,00 млрд. гр. од.   

3. Економічна рівновага в довгостроковому періоді. Рецесійний та інфляційний розриви. 

У короткостроковому періоді рівноваги національна економіка досягає за умови рівності сукупних видатків обсягу національного продукту. При цьому рівновага може встановитися при значенні ВВП, яке відмінне від природного. Тобто виникне ВВП-розрив, який означатиме або економічний спад з неповною зайнятістю, або економічний бум з надмірним інфляційним перегрівом кон’юнктури. ВВП-розриви породжуються змінами у сукупних видатках, які викликають зміну рівноважного ВВП у короткострокових періодах, його відхилення від природного значення. Графічно це означає зміщення кривої сукупних видатків вниз або вверх. Якщо сукупні видатки зменшуються (крива зміщується вниз) виникає рецесійний розрив у сукупних видатках. Рецесійний розрив виникає тоді, коли фактичні видатки в економіці менші ніж ті, які достатні для купівлі ВВП, виробленого за повної зайнятості. Таким чином, рецесійний розрив – це величина на яку потрібно збільшити сукупні видатки, щоб рівноважний ВВП зріс до природного значення. 

Навпаки, інфляційний розрив спостерігається тоді, коли фактичні видатки більші, ніж ті, що достатні для купівлі ВВП, виробленого за повної зайнятості. Інфляційний розрив – це величина на яку потрібно зменшити  сукупні видатки, щоб рівноважний ВВП зменшився до природного значення. 

У графічній інтерпретації рецесійний розрив – величина, на яку крива сукупних видатків (АЕ) має переміститися вгору, щоб збільшити реальний ВВП (Y1) до його природного рівня за повної зайнятості (Ye). Інфляційний розрив – величина, на яку крива сукупних видатків (АЕ) має переміститися вниз, щоб зменшити реальний ВВП (Y2) до його природного рівня за повної зайнятості (Ye).

                         АЕ 

                                                                 Інфляційний розрив

                                                                    Рецесійний розрив

                                                                    Y1           Ye         Y2                               Y     

Рецесійний та інфляційний розриви

У математичній інтерпретації величина рецесійного або інфляційного розриву визначається величиною відхилення ВВП від природного рівня та значенням мультиплікатора сукупних видатків: 
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де     ∆АЕ – рецесійний або інфляційний розрив,

∆Y – відхилення ВВП від природного рівня,

μ – мультиплікатор сукупних видатків.     

Рецесійні та інфляційні розриви викликають короткострокові відхилення фактичного ВВП від природного. У довгостроковому ж періоді рівновага в національній економіці встановлюється при природному значенні ВВП. Змінюючи сукупні видатки держава може повертати фактичний ВВП до природного рівня. У цьому й полягає державне регулювання економічної кон’юнктури. При відсутності державного регулювання і тривалому стійкому відхиленню у сукупних видатках ринкові механізми саморегулювання можуть змінити значення природного ВВП. У будь якому разі, у довгостроковому періоді рівновага буде встановлюватися при природному значенні ВВП.

Тема 6. Сукупний попит і сукупна пропозиція.

1. Сукупний попит і фактори, що на нього впливають.

2. Сукупна пропозиція і фактори, що на неї впливають.

3. Рівновага сукупних попиту і пропозиції. Модель AS-AD.
1. Сукупний попит і фактори, що на нього впливають.
Сукупний попит – це та кількість реального обсягу продукції (товарів та послуг), що їх покупці бажають придбати за кожного можливого рівня цін. Сукупний попит (AD) – сукупні витрати економіки на закупівлю товарів і послуг, які складаються із споживчих витрат (C), валових інвестицій (I), державних закупок (G) і чистого експорту (NX).

                                AD = C + I + G + NX.

Крива сукупного попиту – це крива з від’ємним нахилом. Від’ємний нахил відображає обернену залежність між рівнем цін і закупками реального національного продукту. Підвищення рівня цін зменшує величину сукупного попиту і навпаки.
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Крива сукупного попиту

На криву сукупного попиту впливають цінові  та  нецінові фактори.

Цінові фактори викликають рух по кривій сукупного попиту. До них відносять такі.

Ефект багатства (ефект Пігу) – зростання цін зменшує купівельну спроможність фінансових активів, а отже менше буде куплено реального національного продукту і навпаки.

Ефект процентної ставки – зростання цін збільшує попит на гроші, що викликає зростання процентних ставок, а, отже, зменшує інвестиції фірм і закупки населенням товарів у кредит.

Ефект грошової маси – зростання цін потребує більшої кількості грошей для обслуговування угод. При тій же номінальній грошовій масі це рівносильне скороченню реальної грошової маси в економіці. А це означає подорожчання грошей, що призводить до зменшення закупок, інвестицій, експорту.

Ефект валютного курсу – зростання цін веде до зростання процентних ставок й відповідно до підвищення обмінного курсу національної валюти порівняно до іноземних, а отже до скорочення національного експорту. 

Нецінові фактори викликають зміщення кривої сукупного попиту. До них відносять такі.

Зміна економічної політики уряду (насамперед фіскальну і монетарну політику).

Зміна очікувань споживачів та підприємців.
Зміна економічної ситуації у зарубіжних країнах.

Нецінові чинники здатні змінити обсяги закупки національного продукту за незмінного рівня цін.

2. Сукупна пропозиція і фактори, що на неї впливають.

Сукупна пропозиція – той обсяг реального національного продукту, який буде вироблено за кожного можливого рівня цін.

Крива пропозиції відрізняється в короткостроковому та довгостроковому періоді. В короткостроковому – це крива з позитивним нахилом (AS): підвищення рівня цін пов’язане зі збільшенням обсягів виробництва. В довгостроковому сукупна пропозиція – вертикальна пряма (LAS), яка відповідаю природному рівню ВВП й не залежить від рівня цін.
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                                                                          ВВП 

Короткострокова та довгострокова криві сукупної пропозиції
Позитивний нахил короткострокової кривої сукупної пропозиції пояснюється негнучкістю цін на ресурси у короткостроковому періоді. Це означає, що на зміну рівня цін економіка буде відповідати обсягом задіяних ресурсів, а значить, обсягами виробництва. Вертикальне положення довгострокової кривої сукупної пропозиції пояснюється абсолютною гнучкістю цін на ресурси у довгостроковому періоді. Це означає, що у довгостроковому періоду ціни на ресурси змінюються пропорційно цінам на готову продукцію, а отже зайнятість ресурсів буде повною, а обсяг виробництва за будь якого рівня цін буде відповідати природному.

Кут нахилу короткострокової кривої сукупної пропозиції змінюється. При низьких обсягах виробництва він близький до горизонтального (кейнсіанський відрізок); при високих, які перевищують природний – крива набуває вертикального положення (класичний відрізок). Між ними лежить проміжний.

3. Рівновага сукупних попиту і пропозиції. Модель AS-AD.
Базова модель сукупного попиту і сукупної пропозиції використовується для аналізу відновлення рівноваги в економіці. Рівновага встановлюється в точці перетину кривих сукупного попиту і пропозиції. В цій точці встановлюється рівноважний рівень цін і рівноважний обсяг виробництва. В разі зміни сукупного попиту, в короткостроковому періоді можливе встановленні рівноваги при будь яких обсягах виробництва, при цьому механізм встановлення рівноваги залежить від того, на якому відрізку кривої сукупної пропозиції знаходиться економіка. Економічна рівновага на горизонтальному відрізку встановлюється за рахунок зміни обсягу виробництва при незмінних цінах. На вертикальному відрізку сукупної пропозиції економічна рівновага встановлюється за рахунок зміни цін при незмінних обсягах виробництва. На проміжному відрізку сукупної пропозиції економічна рівновага встановлюється за рахунок одночасної зміни і ціни і обсягу виробництва.
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Економічна рівновага на різних відрізках кривої AS
В довгостроковому періоді рівновага встановлюється в точці перетину кривих сукупного попиту, короткострокової та довгострокової сукупної пропозиції. Рівноважний обсяг виробництва в довгостроковому періоді відповідає природному ВВП, а рівень цін відповідає очікуваному рівню цін на ресурси. Будь яке збурення сукупного попиту і сукупної пропозиції приводить до зміни положення кривих сукупного попиту і короткострокової кривої сукупної пропозиції, а точка рівноваги зміщується по довгостроковій кривій сукупної пропозиції до очікуваного рівня цін на ресурси. Таким чином, рівновага в довгостроковому періоді відновлюється лише через зміну рівня цін, а обсяги виробництва залишаються нечутливими до збурень сукупного попиту й короткострокових факторів пропозиції й відповідають природному ВВП. 
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Економічна рівновага у довгостроковому періоді
Тема 7. Грошовий сектор та монетарна політика.

1. Суть та функції грошей. Грошові системи.

2. Попит та пропозиція на грошовому ринку. Процентна ставка.

3. Банківська система та пропозиція грошей. Грошовий мультиплікатор.

4. Цілі, зміст та інструменти монетарної політики.
1. Суть та функції грошей. Грошові системи. 

Гроші — це одне з найвеличніших досягнень людства. Їх виникнення пов’язують з 7-8 тис. до н.е., коли у древніх племен з’явився обмін одних продуктів на інші. Історично як засіб полегшення обміну використовувались каміння, худоба, шматки металів чи інші предмети, які отримали загальне визнання у продавців та покупців як засіб обміну. Тобто все, що визнавало суспільство в якості обігу, - це і були гроші.

Гроші – це товар особливого роду, який виконує роль загального еквіваленту.

Суть грошей розкривається через їх функції. Сучасна макроекономічна теорія виділяє три функції грошей.

Гроші як міра вартості – в грошах вимірюються вартість інших товарів. Для виконання цієї функції не потрібна наявність реальних грошей. Для забезпечення виконання грошима функції міри вартості держава у законодавчому порядку впроваджує масштаб цін, встановлюючи певну грошову одиницю розрахунків - національну валюту; 

Гроші як засіб обігу.   У цій функції гроші відіграють роль тимчасового посередника при обміні товарів. Для виконання цієї функції гроші обов’язково повинні бути в наявності. Функцію засобу обігу виконують реальні гроші.

Функція грошей як засобу заощадження. У цій функції гроші вилучаються з товарного обігу нагромаджуються на банківських рахунках. Такі заощадження є об’єктивною потребою розвитку ринкового господарства. 

Грошова система – форма організації грошового обігу, яка історично склалась в країні і закріплена в державному законодавстві. Елементами грошової системи є:

· грошова одиниця;

· масштаб цін – вагова кількість грошового металу, яка прийнята за грошову одиницю (існує в грошових системах, заснованих на металевому обігу);

· емісійна система – установи, які випускають гроші;

· види грошових знаків;

· інститути грошової системи.

Історично відомі два типи грошових систем: металева та паперово-кредитна.

Металева грошова система:

· біметалева – в якості грошей використовувались два благородних метал: золото і срібло (16-19 ст.);
· монометалева – в якості грошей використовується лише один метал, в більшості випадків золото.
Різновиди золотого монометалізму:

· золотомонетний стандарт – випускались в обіг золоті монети (з 1821р. До Першої світової війни);
· золотозливковий стандарт – стабільність грошової одиниці забезпечується золотом в зливках, монети не карбуються);
· золотодевізний стандарт – золотом забезпечувались лише деякі валюти (девізи), інші ж держави прирівнювали свою грошову одиницю до цих валют.
Після кризи 1929-1933 рр. Вільний розмін банкнот на золото було припинено. Виникає нова паперово-кредитна грошова система. Її характеризують:

· Повний вихід з обігу золота (демонетизація золота);

· Грошова одиниця немає золотого вмісту;

· Поширення кредитних грошей. Кредитними називаються гроші, рух яких здійснюється шляхом перерахунків у кредитних установах;
· Розширення безготівкового обороту;

· Емісія грошей державою для збільшення грошової маси.

Така система характерна для сучасної економіки.

Гроші у своїй масі є неоднорідними. У сучасній економіці виділяють такі види грошей: товарні, декретні, кредитні. Все більше різноманітні грошові сурогати (квазі гроші) починають переймати на себе функції грошей. У зв’язку з цим, для характеристики маси грошей у обігу, виділяють ряд грошових агрегатів за ступенем їх ліквідності:

· М0  – готівка в обороті поза банківською системою;

· М1 = М0 + засоби на поточних рахунках;
· М2 = М1 + засоби на строкових рахунках;
· М3 = М2 + крупні вклади (ощадні сертифікати);
· L = М3 + високоліквідні цінні папери.
Агрегат М2 відповідає поняттю грошової маси. Грошова маса – кількісний показник грошей який характеризує наявну у обігу кількість грошового активу. 
Грошовий обіг – це рух грошей в готівковій та безготівковій формах, який обслуговує усі розрахунки в економіці й тим самим реалізує ВВП країни.

Закон грошового обігу. Він виражає залежність між масою товарів, які обертаються , рівнем їх цін та швидкістю обороту грошей. Даний закон можна представити в вигляді формули:
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де      M – кількість грошей;
P – Середній рівень цін;

Y –реальний національний дохід, кількість реального товару, який реалізується;

V - швидкість обігу грошей.                                                                                                                                                                     
2 . Попит та пропозиція на грошовому ринку. Процентна ставка.

Попит на гроші – це потреба у певній кількості грошового активу  на даний момент часу. (Під грошовими активами у сучасній економіці розуміють ті активи, які відповідають агрегату М2). Попит на гроші визначається їх функціями. Оскільки для функції міри вартості реальні гроші непотрібні, то попит на гроші формується у двох різновидностях:

· попит на гроші як засіб обігу (транзакційний попит);

· попит на гроші як засіб заощадження (попит на гроші як актив).

Транзакційний попит на гроші – це потреба у певній кількості грошей для обслуговування угод купівлі-продажу. Величина цього попиту визначається вартістю усіх угод (P ∙Y) та швидкістю обігу грошей (V). Транзакційний попит на гроші (
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) прямо пропорційний вартості угод і обернено пропорційний швидкості обігу грошей і описується кількісним рівнянням грошового обігу:
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Попит на гроші для транзакцій визначається цінами товарів та їх кількістю й не залежить від ціни грошей (процентної ставки). Тому графічно транзакційний попит можна зобразити вертикальною прямою.
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                                                                        Кількість грошей

Попит на гроші для транзакцій

Попит на гроші як актив ​– це потреба у грошах як різновидності майна у яке можна вкладати і нагромаджувати свої доходи. Гроші наряду з нерухомістю, акціями, облігаціями, коштовностями й т.п. є засобом нагромадження багатства. Проте, на відміну від інших активів, гроші є найбільш ліквідним активом. Формуючи попит на гроші як актив, економічні суб’єкти керуються двома мотивами. 

Страховий мотив. Керуючись цим мотивом економічні суб’єкти із всіх активів надають перевагу грошам, як найбільш ліквідному, а значить найбільш безпечному активу. Дж.М.Кейнс назвав це психологічним законом надання переваги ліквідності;
Спекулятивний мотив. Нагромаджуючи свої доходи у грошовій формі, економічні суб’єкти втрачають додатковий дохід у вигляді проценту. Різниця між процентною ставкою типового негрошового активу і процентною ставкою по агрегату М2 становить альтернативну вартість зберігання грошей. 

Попит на гроші як актив залежить від процентної ставки. Чим вища процентна ставка, тим вища альтернативна вартість зберігання грошей, тим більше можливого доходу втрачають суб’єкти здійснюючи нагромадження у грошовій формі. Тому зростання процентної ставки зменшує попит на гроші. Чим менша процентна ставка, тим менше втрачають суб’єкти заощаджуючи у грошовій формі. Тоді економічні суб’єкти надають перевагу заощадженню у більш ліквідному активі і збільшують попит на гроші. Функція попиту на гроші як актив відображає обернену залежність між попитом на гроші і процентною ставкою: 
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де  L​ – коефіцієнт, який характеризує залежність між процентною ставкою і         попитом на гроші;

       r – процентна ставка.
Графічно попит на гроші як актив має вигляд кривої з від’ємним нахилом.
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                                                                        Кількість грошей

Попит на гроші як актив

Сукупний попит на гроші – це загальна кількість грошей, якою економічні суб’єкти хочуть володіти для здійснення транзакцій та нагромадження активів. Сукупний попит на гроші є сумою транзакційного попиту та попиту на гроші як актив:
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Крива сукупного попиту на гроші утворюється шляхом додавання до кривої транзакційного попиту кривої попиту на гроші як актив і має від’ємний нахил.
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                                                                        Кількість грошей

Сукупний попит на гроші

Чинники попиту на гроші. 

Процентна ставка. Збільшення процентної ставки зменшує попит на гроші і навпаки. Графічно це відповідає руху по кривій сукупного попиту.

Номінальний національний дохід. Збільшення номінального національного доходу збільшує попит на гроші і навпаки. Причому зміна національного доходу може бути викликана як зміною рівня цін, так і зміною обсягів виробництва або ж обома чинниками відразу. Графічно це відповідає зміщенню кривої сукупного попиту на гроші вправо (збільшення) або вліво (зменшення).

Пропозиція грошей – це кількість грошей, яка знаходиться у обігу в національній економіці на певний момент часу. В кожен момент часу кількість грошей в економіці задана, тому пропозицію грошей 
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 можна зобразити у вигляді вертикальної кривої.

В результаті взаємодії попиту і пропозиції на ринку грошей утворюється процентна ставка. Вона відповідає точці перетину кривих попиту і пропозиції (Е). За ринкової процентної ставки (r*) на ринку грошей встановлюється рівновага. Це означає, що при ставці проценту r* попит на гроші відповідає їх пропозиції. Якщо б ставка проценту була r1 (вища за ринкову), то пропозиція грошей перевищувала б попит, банки мали б надлишкові кредитні резерви й вимушені були зменшувати процентну ставку. Якщо б ставка проценту була r2   (нижча за ринкову), то грошей у обігу було б недостатньо для задоволення попиту, банки збільшили б процентну ставку. Таким чином ринок автоматично відновлює рівновагу.
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Встановлення рівноваги на ринку грошей

Коливання процентних ставок в економіці може бути спричинене двома обставинами. Внутрішніми, пов’язаними початковою нерівновагою й  пристосуванням ринку. Відбувається „намацування” рівноважної ставки. Фактична процентна ставка коливається навколо рівноважної. Зовнішніми, які викликані або зміною пропозиції грошей або зміною номінального національного доходу. Збільшення пропозиції грошей означає зміщення кривої   від 
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. При незмінному попиті це викличе зменшення рівноважної процентної ставки від r*1 до r*2. Збільшення номінального національного доходу викликає зміну попиту на гроші. Крива попиту зміститься від 
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. При незмінній пропозиції грошей це викличе збільшення рівноважної ставки проценту від r*1 до r*2. 
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Зміна рівноважної процентної ставки

3. Банківська система та пропозиція грошей. Грошовий мультиплікатор. 

Обіг грошей у сучасній економіці здійснюється переважно через банківську систему. Лише незначна частка грошей у вигляді готівки обертається поза банківською системою. Тому пропозиція грошей формується переважно банківською системою.

Для сучасних країн характерна дворівнева банківська система. Вона включає центральний (емісійний) банк та мережу комерційних банків. Головна функція центрального банку – випуск (емісія) грошей в обіг і здійснення грошово-кредитної політики. Він один має монопольне право на випуск грошей у обіг. Головними функціями комерційних банків є прийом вкладів від фізичних і юридичних осіб та надання позик. 

Кількість грошей у обігу визначає центральний банк, однак банківська система здатна збільшити пропозицію грошей понад кількість, випущену центральним банком. Таке явище називають мультиплікативним розширенням банківських депозитів. Це відбувається за рахунок того, що кошти, які вкладено на депозитний рахунок, комерційний банк може видати у вигляді кредиту, збільшивши пропозицію грошей на суму виданих кредитів. У свою чергу, ці видані кредити обслуговуючи розрахунки суб’єктів економіки, надійдуть знову на рахунки комерційних банків, перетворяться у їх кредитні ресурси і будуть видані у кредит. Таким чином, знов розшириться пропозиція грошей. І так далі. Тому пропозиція грошей сформована банківською системою у кілька разів перевищить кількість грошей випущену центральним банком. 

З метою забезпечення платоспроможності банківської системи в сучасній економіці вводяться обов’язкові норми резервування депозитів. Згідно з цими нормами частина коштів, залучених на депозитні рахунки, відкладається банками в резерви, а інша частина видається в кредити. Саме величина норми обов’язкового резервування і визначає можливість банківської системи збільшувати пропозицію грошей. Показник, який демонструє у скільки разів банківська система здатна збільшити пропозицію грошей у порівнянні з сумою депозитів називають банківським депозитним мультиплікатором. Банківський депозитний мультиплікатор (μm) визначають за формулою:
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де  rr – норма резервування.   

Якщо, допустимо, норма обов’язкового резервування дорівнює 10%, то значення депозитного мультиплікатора дорівнює 10 (1 / 0,1). Це означає, що кожна додаткова гривня нових депозитів створить 9 грн. додаткових депозитів, або збільшить загальну суму депозитів у 10 разів. Мультиплікатор діє в обох напрямках. Тобто зменшення депозитів на 1 грн., викличе зменшення загальної пропозиції грошей банківською системою на 10 грн. використовуючи депозитний мультиплікатор, центральний банк може впливати на загальну пропозицію грошей в економіці.

Проте депозитний мультиплікатор не враховує тих грошей, які знаходяться поза банківською системою. Тому його ще називають простим депозитним  мультиплікатором. Для того, щоб врахувати вплив на пропозицію і грошей поза банківською системою розраховують повний грошовий мультиплікатор. 

Для визначення грошового мультиплікатора використовують поняття грошової бази. Грошова база (В) – включає в себе готівку на руках у населення (С) і банківські резерви (R), що зберігається у центральному банку:

В = С +R.

 Грошова база справляє мультиплікативний ефект на пропозицію грошей. Тому її часто називають грошима підвищеної потужності. Залежність грошової маси (М) від грошової бази (В) і демонструє мультиплікатор грошової бази, або  повний грошовий мультиплікатор (μ):
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Грошова маса (М) включає в себе готівку на руках у населення та гроші на депозитних рахунках у банках (D):

M = C + D.

У такому разі формулу мультиплікатора можна записати так:
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Кількість готівки у обігу і обсяги депозитів у банках залежать від пропорції, у якій населення здійснює розподіл грошей між готівкою і вкладами в банки. Цю пропорцію називають коефіцієнтом депонування грошей cr. Коефіцієнтом депонування грошей cr ​– це відношення готівки до поточних чекових депозитів (D), тобто cr = С / D.

Якщо поділити праву частину рівняння грошового мультиплікатора на D, то отримаємо:
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Звідси видно, що С/D – це коефіцієнт депонування cr, а R/D  норма резервування депозитів rr. Норма резервування rr показує яку частину депозитів комерційні банки тримають у вигляді резервів. Тепер грошовий мультиплікатор можна записати через показники коефіцієнту депонування і норми резервування:
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Залежність пропозиції грошей від грошової бази можна виразити так:
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Таким чином, пропозиція грошей у національній економіці залежить від трьох змінних – грошової бази, коефіцієнта депонування та норми резервування. Впливаючи на ці змінні центральний банк може добитися зміни пропозиції грошей. У цьому і полягає зміст монетарної політики. 

4. Цілі, зміст та інструменти монетарної політики

Монетарна політика – це сукупність заходів держави у сфері грошового обігу, які спрямовані на регулювання економічного циклу, стабілізації рівня цін, процентних ставок та валютного курсу, забезпечення пової зайнятості та економічного зростання. Суб’єктом монетарної політики є центральний банк. Об’єктами монетарної політики є грошова маса та процентна ставка. Відповідно до об’єктів монетарні політика може мати такі завдання.

По-перше, забезпечення національної економіки стабільною пропозицією грошей. За такого варіанту монетарної політики центральний банк витримує стабільну пропозицію грошей 
[image: image44.wmf]s

Μ

. 

                                  Процентна                         
[image: image45.wmf]s

Μ


                                      ставка

                                         r*2
                                         r*1
                                                                                 
[image: image46.wmf]d

Μ

1        
[image: image47.wmf]d

Μ

2
                                                                        Кількість грошей

Наслідок стабілізації пропозиції грошей

Крива пропозиції має вертикальне положення. Перевагою такої політики є стабільність цін. Недоліком – нестабільність процентних ставок, що може позначитись на інвестиційній активності. Наприклад, якщо внаслідок економічного зростання попит на гроші зросте від 
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2 , при незмінній пропозиції грошей це викличе підвищення процентної ставки від r1  до r2. В результаті підвищення процентної ставки реальні інвестиції скоротяться, що викличе скорочення обсягів виробництва. Така політика дозволяє стабілізувати ціни, однак гальмує економічне зростання. Таку монетарну політику називають жорсткою.
По-друге, забезпечення стабільної процентної ставки. За такого варіанту монетарної політики центральний банк ставить завдання утримувати процентну ставку на певному рівні, який би забезпечував необхідну ділову активність. Для цього пропозиція грошей змінюється відповідно до зміни попиту на гроші.. Крива пропозиції має горизонтальне положення. 
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Наслідок стабілізації процентної ставки

Перевагою такої політики є стабільність процентних ставок, а отже і рівня інвестицій, закупок й т.п. Недоліком – нестабільність цін. Адже вслід за зростанням попиту на гроші від 
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2. Збільшення пропозиції грошей викличе зростання цін, а воно, в свою чергу, знову збільшення попиту на гроші до 
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3. Така політика загрожує розкручуванням інфляції та дестабілізацією фінансової системи. Таку монетарну політику називають гнучкою.

По-третє, монетарна політика, яка поєднує два попередні варіанти.. на зміну попиту на гроші центральний банк відповідає частково збільшенням грошової маси, а частково – підвищенням процентної ставки. Така політика дозволяє знаходити компроміси між можливими негативними наслідками попередніх варіантів. Крива пропозиції грошей має вигляд висхідної кривої.
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Проміжний варіант монетарної політики

Монетарна політика впливає на рівень цін і процентну ставку, а отже на реальну купівельну спроможність економічних суб’єктів, вартість та доходність інвестицій. Таким чином вона визначає сукупний попит на національний продукт. Через це монетарна політика використовується як знаряддя кон’юнктурної політики, регулювання економічного циклу. Монетарна політика впливає на короткострокові фактори економічного зростання й здатна викликати короткострокові зміни у обсягах національного виробництва і зайнятості. по відношенню до довгострокових параметрів економічного розвитку вона залишається нейтральною.

За цілями впливу монетарну політику поділяють на: стимулюючу і стримуючу. Стимулююча монетарна політика спрямована на підвищення рівня зайнятості і прискорення економічного зростання, її ще називають політикою „дешевих грошей”. Таку політику проводять у фазі економічного спаду. Засобом її реалізації є збільшення грошової маси. Збільшення грошової пропозиції викликає підвищення загального рівня цін і зниження процентних ставок. Підвищення рівня цін призводить до знецінення грошових залишків населення та фірм, що стимулює збільшення витрат, оскільки тримати доходи в грошовій формі стає невигідним. Це розширює ринок й заохочує виробників до збільшення обсягів виробництва. В той же час, зниження процентних ставок стимулює зростання інвестицій в економіці та розширює купівлю товарів у кредит. В цілому зростання пропозиції грошей здійснює стимулюючий вплив на економіку, підштовхуючи економічне зростання. Проте, при надмірному зростанні грошової пропозиції може розвинутись неконтрольована інфляція. 

Стримуюча монетарна політика – це політика „дорогих грошей”, яка спрямована на обмеження зростання цін в економіці. Стримуючий та антиінфляційний вплив на економіку спричиняє скорочення грошової пропозиції. Засобом її реалізації є обмеження грошової маси Внаслідок чого рівень цін перестає зростати, що сигналізує виробникам про необхідність призупинити нарощення обсягів виробництва, а підвищення процентних ставок робить кредити більш дорогими та скорочує інвестиції.

Центральний банк здійснює грошово-кредитне регулювання трьома основними методами: змінюючи норми резервування; змінюючи облікову ставку;здійснюючи операції з цінними паперами на відкритому ринку. 

Норма резервування – відсоток депозитів, які комерційні банки повинні тримати в центральному банку у вигляді обов’язкових резервів. Збільшення норми резервування зменшує вільні кредитні ресурси комерційних банку й, таким чином, зменшує пропозицію грошей. І навпаки.

Облікова ставка – процентна ставка, за якою центральний банк надає позики комерційним банкам. Підвищення облікової ставки зменшує обсяги кредитів, які комерційні банки беруть у центрального, а отже, зменшує пропозицію грошей. Зменшення облікової ставки збільшує пропозицію грошей.

Операції на відкритому ринку – це купівля або продаж центральним банком на відкритому ринку державних цінних паперів. Коли центральний банк купує цінні папери, то кошти з його рахунків переходять на рахунки в комерційних банках, таким чином, пропозиція грошей зменшується. Якщо центральний банк бажає зменшити пропозицію грошей, то він продає на відкритому ринку цінні папери. При цьому гроші з рахунків комерційних банків переходять на рахунки центрального банку, вилучаючись таким чином з обігу.

Тема 8. Фіскальна політика.

1. Суть та знаряддя фіскальної політики.

2. Дискреційна і недискреційна фіскальна політика

3. Дефіцит державного бюджету і державний борг.

1. Суть та знаряддя фіскальної політики. 

Важливим інструментом впливу держави на макроекономічні процеси є державний бюджет. Державний бюджет – головний фінансовий план держави. По своїй суті він є балансом доходів і видатків держави, який приймається на фінансовий рік. Державний бюджет приймається як Закон, тому є обов’язковим для виконання. Основу доходів державного бюджету складають податки. Податки забезпечують до 90% доходів держави. Крім податків, держава отримує доходи від сплати державного мита, митних зборів, плати за ліцензії, рентних платежів, від підприємств державної власності, надходжень від розміщення тимчасово вільних державних коштів. Структура видатків державного бюджету визначається роллю та функціями держави в економіці, поточною економічною ситуацією та завданнями соціально-економічного розвитку. Однак, в цілому виділяють такі основні напрямки видатків державного бюджету: видатки на оборону; на утримання державного апарату; фінансування бюджетного сектору економіки; соціальні видатки; фінансування розвитку економіки; обслуговування державного боргу. 

Державний бюджет відображає сукупність фінансових відносин, які виникають з приводу перерозподілу національного доходу з метою утворення та використання централізованого фонду грошових засобів призначеного для фінансування економічного розвитку, соціально-культурних заходів, потреб державної оборони і управління. Розвиток економічних функцій держави спричиняє збільшення частки ВВП, яка перерозподіляється через державний бюджет. Тенденція зростання долі державних видатків в ВВП отримала назву закону Вагнера. В сучасних розвинених країнах така доля складає близько 35%, а в деяких європейських країнах сягає 50% і більше. Таким чином, державний бюджет є одним з основних інструментів державного регулювання економки. 

Сукупність заходів держави у сфері оподаткування та державних витрат, спрямованих на забезпечення повної зайнятості, подолання інфляції, економічного зростання, збалансованості платіжного балансу називають фіскальною політикою. У залежності від цілей, фіскальну політику поділяють на стимулюючу та стримуючу.
Стимулююча фіскальна політика (фіскальна експансія) спрямована на розширення зайнятості й збільшення обсягів виробництва. Вона реалізується через зниження податків або збільшення державних видатків. Зменшуючи податки та збільшуючи видатки із бюджету, держава викликає збільшення сукупного попиту і, як наслідок, зростання обсягів виробництва. Стимулююча фіскальна політика проводиться у фазі економічного спаду.

Стримуюча фіскальна політика (фіскальна рестрикція) має за мету стримування економіки у фазі циклічного підйому. Вона реалізується через підвищення податків або зменшення державних видатків. Збільшуючи податки та зменшуючи видатки із бюджету, держава викликає скорочення сукупного попиту і, як наслідок, уповільнення економічного зростання. 

Основними інструментами фіскальної політики є державні видатки (G) і податки (T). Оскільки вони впливають на обсяг сукупних видатків в економіці, для них характерний мультиплікативний ефект. Показник, що показує як зміниться обсяг  національного доходу (Y) у результаті зміни обсягу державних видатків (G) називають мультиплікатором державних видатків. Мультиплікатор державних видатків це відношення приросту національного доходу до приросту державних видатків:
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Мультиплікатор державних видатків розраховують за формулою:
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Показник, що показує як зміниться обсяг  національного доходу (Y) у результаті зміни податкових надходжень (Т) називають мультиплікатором податків. Мультиплікатор податків це відношення приросту національного доходу до приросту податкових надходжень:
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Мультиплікатор податків розраховують за формулою:
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Знак мінус показує обернену залежність між податковими надходженнями і приростом національного доходу. Збільшення податкових надходжень викликає вкорочення національного доходу і навпаки.

Мультиплікатори характеризують ефективність інструментів фіскальної політики. Значення мультиплікатора державних видатків більше ніж значення податкового мультиплікатора. Це означає, що державні видатки справляють більш потужний вплив на обсяги національного доходу ніж податки, тобто є більш ефективним інструментом державного регулювання.

Однак збільшення видатків з бюджету потребує збільшення податкових надходжень. Збільшення податкових надходжень можливе або внаслідок збільшення національного доходу, або внаслідок підвищення ставок оподаткування. Залежність між ставкою оподаткування і податковими надходженнями демонструє крива Лаффера (Артур Лаффер (1941-) американський економіст, представник школи економіки пропозиції). 

               Ставка    100%
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Крива Лаффера

З графіка видно, що підвищення ставки оподаткування може збільшити податкові надходження тільки до певної межи. При оптимальній ставці оподаткування t* податкові надходження будуть максимальними. Збільшення ставки оподаткування понад оптимальну приведе до скорочення податкових надходжень. Це пояснюється скороченням виробництва та переходом економіки у тінь. 

2. Дискреційна і недискреційна фіскальна політика. 

За характером заходів фіскальну політику поділяють на активну і пасивну. Активну політику називають дискреційною. Дискреційна фіскальна політика – це система заходів, що передбачає цілеспрямовані зміни в рівні державних видатків та податків. 
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Стимулююча фіскальна політика

Наприклад, держава вирішила проводити стимулюючу дискреційну фіскальну політику. Для цього приймається рішення збільшити видатки з державного бюджету. Внаслідок цього рішення сукупний попит збільшується, крива AD1 переміщується вправо до AD2. Це викликає підвищення рівня цін від Р1 до Р2. обсяги виробництва зростають від ВВП1 до ВВП2. 

Дискреційна фіскальна політика здійснює потужний вплив на економіку, що іноді може мати й негативні наслідки. Більш м’який регулюючий вплив спричиняє недискреційна фіскальна політика. Не дискреційна фіскальна політика – це політика основана на використанні вмонтованих в бюджетну систему автоматичних стабілізаторів. Ця політика на потребує прийняття окремих рішень й активної зміни державних видатків чи податків. Сама бюджетна система влаштована таким чином, що автоматично змінює обсяги державних видатків та податків при циклічних коливаннях ВВП. У випадку економічного спаду через падіння доходів домогосподарств і фірм податкові вилучення зменшуються, натомість кількість суб’єктів, які за законодавством отримують соціальні виплати, збільшується. Тобто податковий тягар зменшується, а державні видатки збільшуються, що відповідає стимулюючій політиці. У випадку економічного підйому усе відбувається навпаки. Таким чином, недискреційна фіскальна політика автоматично гасить циклічні коливання. 

3. Дефіцит державного бюджету і державний борг. 

Джерелом державних видатків є доходи бюджету. Тому доходи і видатки державного бюджету повинні бути збалансованими. Проте на практиці така рівність існує не завжди. Перевищення доходів над видатками означає профіцит бюджету. Перевищення видатків над доходами означає  дефіцит державного бюджету. 

Розрізняють циклічний та структурний дефіцит бюджету. Дефіцит може виникати як наслідок економічного спаду. В цьому випадку надходження від податків зменшуються й автоматично доходна частина бюджету. Такий дефіцит називають циклічним. Він може виникати, навіть якщо держава запланувала збалансований бюджет. Іноді держава свідомо планує дефіцит бюджету. Дефіцит означає, що держава вкладає в розвиток економіки коштів більше ніж отримує. Тому дефіцит бюджету використовують як метод стимулювання економіки. Дефіцит бюджету, який заплановано в структурі бюджету, називають структурним. Циклічний дефіцит = фактичний дефіцит – структурний дефіцит.

Дефіцит бюджету справляє стимулюючий вплив на економіку оскільки розширює сукупні видатки. Проте, в залежності від джерел покриття, дефіцит може вести до збільшення державного боргу або прискорення інфляції. Тому встановлюються обмеження розміру дефіциту бюджету. Відношення суми дефіциту до ВВП називають рівнем дефіцитності бюджету. Допустимим рівнем дефіцитності бюджету вважають до 3% від обсягу ВВП.

Існує три основних способи подолання дефіциту бюджету:

Підвищення податків. Це може збільшити надходження до бюджету. Однак, зростання податків гальмує економічний розвиток, тому не завжди прийнятне. Крім того цей спосіб може викликати перехід економіки у „тінь”.

Державні позики. Державні позики не викликають інфляції, але приводять до виникнення державного боргу. Крім того внутрішні позики скорочують приватні інвестиції. Фірми замість того, щоб інвестувати у виробництво купують облігації державної внутрішньої позики. Скорочення приватних інвестицій внаслідок фінансування дефіциту державного бюджету через внутрішню позику називають ефектом витіснення або ж ефектом евікції. (вперше дане явище почав досліджувати американський економіст Роберт Барро (1944-), який назвав його ефектом витіснення). Зовнішні запозичення несуть загрозу виникнення економічної і політичної залежності держави від кредиторів. Тому витрати бюджету повинні бути інвестиційними, тобто такими, що викличуть зростання виробництва й національного доходу та дозволять повернути борги, які виникають у держави як наслідок дефіциту. 

Додаткова емісія грошей. Держава може профінансувати свої видатки здійснивши емісію грошей. Емісія для держави рівносильна отриманню додаткового доходу. Такий дохід, отриманий завдяки емісії називають сеньйоражем. Емісія не викликає скорочення приватних інвестицій, а навпаки посилює стимулюючий вплив фіскальної політики. Тому, за відсутності загрози неконтрольованої інфляції, такий спосіб покриття дефіциту бюджету розглядається як найбільш ефективний. Проте можливість використання цього методу обмежена, оскільки він напряму викликає інфляцію.

Фінансування дефіциту бюджету через запозичення веде до утворення державного боргу. Державний борг – це накопичений дефіцит державного бюджету. Державний борг – це загальна сума нагромадженої заборгованості уряду перед власниками державних цінних паперів. Державний борг не несе загрози національній економіці, якщо його відношення до ВВП складає менш ніж 60%. Якщо ж державний борг знаходиться у межах 60 – 80 % ВВП, вважається, що країна має проблеми з заборгованістю. Якщо ж понад 80% - то уже серйозні проблеми.  

Тема 9. Взаємодія національної економіки з світовою.

1. Міжнародна торгівля. Зовнішньоторговельна політика

2. Платіжний баланс та його структура.

3. Валютний курс та фактори, що на нього впливають. Системи валютного регулювання.

1. Міжнародна торгівля. Зовнішньоторговельна політика. 

В сучасних умовах жодна національна економіка не може функціонувати як замкнена система й повністю забезпечувати себе усіма необхідними товарами та послугами. Тому виникає об’єктивна необхідність у встановленні та розширенні взаємозв’язків між національними економіками. Окремі країни вплітаються в систему міжнародних економічних відносин. В їх основі лежить міжнародний поділ праці. Він полягає в спеціалізації національних економік на виготовленні певних видів продукції. Така спеціалізація обумовлена як природними (недостатня забезпеченість або відсутність певних природних ресурсів), так і економічними причинами (зростання продуктивності та здешевлення продукції внаслідок спеціалізації). Спеціалізація передбачає кооперацію, співробітництво між країнами. Міжнародна спеціалізація та кооперація являють собою дві сторони міжнародного поділу праці. 

Основною формою міжнародного співробітництва є міжнародна торгівля. Міжнародна торгівля – це обмін  товарами та послугами між державами. Вона передбачає переміщення товарів та послуг за межі державних кордонів. В якості покупців та продавців виступають окремі особи, приватні, акціонерні підприємства та державні структури. Масштаби та форми участі країни в міжнародній торгівлі, вплив останньої на національну економіку залежать від рівня економічного розвитку та глибини інтеграції країни в систему міжнародного поділу праці. Міжнародна торгівля є важливим стимулом розвитку і підвищення ефективності виробництва кожної країни. З її допомогою можна поглиблювати спеціалізацію, підвищувати продуктивність своїх ресурсів й таким чином збільшувати загальний обсяг виробництва.

Причини міжнародної торгівлі. Міжнародна торгівля обумовлена: 

· обмеженістю або відсутністю ресурсів в національній економіці;

· обмеженістю внутрішніх ринків збуту;

· національними відмінностями в рівнях витрат виробництва;

· нерівномірним доступом до технологій й т.п.

Завдяки цим відмінностям стає вигідною спеціалізація країн на виробництві певних товарів. Обґрунтування принципів спеціалізації та вигідності міжнародної  торгівлі знайшли розвиток у теоріях міжнародної торгівлі.

Теорія абсолютних переваг. Дану концепцію сформулював ще А.Сміт. згідно з нею вільна міжнародна торгівля є взаємовигідною для країн й сприяє їх економічному розвитку. При цьому необхідно спеціалізуватись на виготовленні  продукції, у виробництві якої країна має абсолютні переваги, тобто виробництво якої дешевше ніж у закордонних партнерів. Товари, які в інших країн можна купити дешевше ніж обійдеться власне виробництво необхідно імпортувати

Теорія порівняльних переваг. Дана концепція була сформульована Д.Рікардо у 1817 році. В ній Рікардо довів, що спеціалізація й міжнародна торгівля вигідні навіть якщо країна немає абсолютних переваг у виробництві жодного товару. Країна повинна спеціалізуватись на тих товарах, у виробництві яких вона має порівняльні переваги, а інші повинна закуповувати за кордоном.. Порівняльні переваги вона має у тих товарах,  виробництво яких має найнижчу альтернативну вартість. тобто виробництво їх стосовно інших товарів всередині країни відносно дешевше. В результаті такої спеціалізації стає ефективнішим як національне, так і світове виробництво. 

Теорія Гекшера-Оліна. В даній концепції шведські економісти Елі Гекшер (1879 – 1952) та Селігмен Б. Бертиль Олін (1899 – 1979) в 20 – 30 – х рр. ХХ ст. намагались пояснити причини відмінностей між країнами у відносних перевагах. Відповідно до цієї теорії країни експортують товари, у виробництві яких переважно використовуються відносно надлишкові фактори, й імпортують товари, виробництво яких потребувало б значного використання відносно дефіцитних факторів виробництва. 

Теорія конкурентних переваг. Дану концепцію обґрунтував американський економіст Майкл Портер. На його думку в сучасних умовах конкурентна позиція галузей все менше залежить від наявності в країні основних факторів виробництва. Тому в основі міжнародної торгівлі лежать конкурентні переваги. Вони визначаються чотирма чинниками, що утворюють так званий національний ромб. До них належать: кількість та якість факторів виробництва; кількісні та якісні параметри внутрішнього попиту; наявність в галузевій структурі економіки близьких та суміжних галузей; рівень та характер конкуренції на внутрішньому ринку. Зміни у цих чинниках може створювати сприятливі або несприятливі умови для реалізації конкурентних переваг на зовнішньому ринку. Державна через інструменти політики може також впливати на ці чинники. 

Міжнародна торгівля хоча є вигідною, може справляти й негативний вплив на національну економіку. Тому держава здійснює регулювання зовнішньої торгівлі. Існує два режими зовнішньоторгової політики: протекціонізм та фрітредерство.

Протекціонізм – політика обмеження імпорту з метою захисту національної економіки. Методи протекціонізму поділяють на:

· Тарифні – стягнення мита при перевезення товарів через кордон;
· Нетарифні – ліцензування, квотування експорту-імпорту; введення технічних та санітарних стандартів.
Фрітредерство (вільна торгівля) – зовнішньоторговельна політика, яка не обмежується жодними протекціоністськими бар’єрами. 
Міжнародна торгівля породжує основні товарні і фінансові потоки через кордон країни. Потоки, пов’язані з рухом капіталу мають похідну від торгівлі природу. 

2. Платіжний баланс та його структура. 

Платіжний баланс - це статистичний звіт, у якому в систематизованій формі наводяться сумарні дані про зовнішньоекономічні операції даної країни з іншими країнами світу за визначений період. Платіжний баланс – це систематизований запис усіх міжнародних операцій країни за певний проміжок часу. Він відображає співвідношення між розміром всіх грошових сум,  які отримані даною країною від інших країн за визначений період і сумою всіх грошових платежів, які були зроблені нею за той же час. 

Платіжний баланс має таку структуру:

І. Баланс поточних операцій:

· баланс послуг;

· торговельний баланс;

· баланс трансфертних платежів.

ІІ. Баланс руху капіталу:
· баланс за рахунками довгострокових капіталовкладень;

· баланс за рахунками короткострокових капіталовкладень;

· баланс офіційних резервів.

ІІІ. Статистичні розбіжності.

IV. Підсумковий баланс.

Співвідношення прибуткової і видаткової частин платіжного балансу свідчить про те, яким є його сальдо. Воно може бути активним, коли доходи даної країни перевищують її видатки, або пасивним, якщо видаткова частина балансу перевищує його прибуткову частину. В першому випадку виникає профіцит платіжного балансу, в другому – дефіцит.

Активність чи пасивність платіжного балансу є важливим показником зовнішньоекономічного, в тому числі валютного стану цієї країни. Пасивність платіжного балансу може призвести до знецінення її валюти, а при активному платіжному балансі складаються умови для її укріплення і підвищення її міжнародного авторитету. Активний платіжний баланс здійснює стимулюючий вплив на економіку оскільки розширює сукупні видатки, проте викликає інфляцію. Пасивний баланс має антиінфляційну дію, проте стримує економічний розвиток.  

3. Валютний курс та фактори, що на нього впливають. Системи валютного регулювання. 

Оскільки жодна  національна економіка не може існувати як замкнута система, неминуче виникають міжнаціональні економічні зв’язки: міжнародна торгівля, вивіз капіталу. Це викликає необхідність використовувати національні грошові одиниці в міжнародних розрахунках, внаслідок чого виникає специфічна система відносин пов’язаних з обміном грошової одиниці однієї країни на грошову одиницю іншої, тобто  система валютних відносин. У ролі об’єктів цих відносин виступають валюти як грошові одиниці окремих країн. Валютні відносини здійснюються на національному і міжнаціональному рівні.

Здатність однієї валюти обмінюватися на інші валюти називається конвертованістю. Розрізняють дві форми конвертованості:

1. Вільно, або цілком конвертована валюта - це національна валюта тих країн, у зонах яких відсутні обмеження на оборот валюти.

2. Частково конвертована валюта - це валюта тих країн, у яких допускається лише зовнішня конвертованість валюти, й зберігаються обмеження по відношенню до визначеного кола міжнародних операцій. 

Валютний ринок - система соціально-економічних і організаційних відносин купівлі-продажу різних іноземних валют і платіжних документів в іноземній валюті. Це особлива сфера економічних відносин, яка пов’язана зі здійсненням операцій з іноземною валютою і платіжними документами (чеками, векселями, переказами та акредитивами в іноземній валюті). Суб’єктами валютного ринку є:

а) фірми, організації і окремі особи;

б) комерційні банки і установи, які обслуговують зовнішні зв’язки;

в) державні центральні банки та казначейства;

г) транснаціональні банківські установи.

В процесі здійснення суб’єктами валютного ринку операцій  формуються валютні курси. Валютний курс - це ціна грошової одиниці однієї країни, виражена в грошовій одиниці іншої країни. Він встановлюється шляхом котирування валют на ринку. При цьому встановлюється курс продавця іноземної валюти і курс її покупця. Основою визначення валютних курсів є співвідношення купівельної спроможності різних валют, їх паритет. А поточний курс валют формується під безпосереднім впливом попиту і пропозиції на валютному ринку. Попит на іноземну валюту визначається потребами імпорту або обсягами вкладень національного капіталу за кордоном. Пропозиція іноземної валюти формується надходженнями від експорту й обсягами вкладень іноземного капіталу всередині країни.

Валютний паритет - співвідношення між валютами різних країн, що встановлюється законодавчо. Валютний курс і валютний паритет є сполучною ланкою між національними валютними системами.

Міжнародна валютна система - форма організації валютних відносин у межах світового господарства. 

Етапи розвитку світової валютної системи.

1. XІ - н. XX ст. - склалася світова валютна система у формі золотого стандарту. Національні валюти забезпечуються золотом.

2. 20 - 40 - і рр. XX ст. - золотодевізний стандарт (Генуезька система). Провідні кураїни фіксують курс своїх валют стосовно золота, а інші прив’язують свій курс до них.

3. 40 - 70 - і рр. ХХ ст. - золотодоларовий стандарт (Бреттон-Вудська система). Золотом забезпечується лише долар США, інші фіксують свій курс стосовно   нього.

4. 70 - е рр. ХХ ст. і до нашого часу - система  валютних курсів, що плавають, (Ямайська система). Країни можуть вибирати будь-як режим валютного курсу. Золото перестало виконувати функції грошей. Курси валют визначаються їхньою купівельною спроможністю і попитом та пропозицією.

Фактори, що впливають на валютний курс:

· попит і пропозиція валюти;

· економічний стан країн, у яких встановлюється курс валюти;

· наявність обмежень в обміні валюти;

· інфляція;

· попит на національні і іноземні товари в межах країни;

· співвідношення між експортом і імпортом країн, які обмінюють валюту;

· величина національних та іноземних капіталовкладень у країну.

Провідною ланкою валютної системи є валютне регулювання, головним об’єктом якого є валютний курс національної грошової одиниці. До основних інструментів валютного регулювання відносяться валютна інтервенція і застосування валютних обмежень.

 Валютна інтервенція – це втручання центральних банків або казначейств в операції на валютному ринку з метою впливу на динаміку курсу національної або іноземної валюти. Як правило, це масштабна валютна операція, яка проводиться в короткотерміновий період. Для підвищення курсу національної валюти здійснюється масовий продаж іноземної валюти і купівля своєї. Для зниження її курсу проводиться зворотна операція. Для здійснення цих операцій центральний банк повинен мати значні грошові ресурси.

Валютні обмеження – це заходи по регулюванню ввозу і вивозу національної й іноземної валюти за межі країни і до неї. До цих заходів відносяться: обмеження ввозу та вивозу готівкової національної валюти, обмеження на перекази капіталів, обмеження ввозу та вивозу іноземної валюти та золота, обов’язковий продаж експортної виручки від неторгових операцій і від експорту товарів та послуг, тощо. Всі ці заходи переслідують мету збереження та нагромадження необхідних для розвитку національної економіки грошових ресурсів та примноження валютних ресурсів країни.
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