Додаток 1

ФОРМА опису вибіркової навчальної дисципліни*

	Назва та код дисципліни
	Управління продажем та мерчандайзинг 

	Рекомендується для галузі знань (спеціальності, освітньої програми)
	051 Економіка; 071 Облік і оподаткування;                 072 Фінанси, банківська справа та страхування; 073 Менеджмент; 075 Маркетинг;                              076 Підприємництво, торгівля та біржова діяльність;  241 Готельно-ресторанна справа;                242 Туризм; 292 Міжнародні економічні відносини.

	Кафедра
	Економіки, підприємництва та управління підприємствами

	П.І.П. НПП (за можливості)
	

	Рівень ВО
	Перший (бакалаврський)

	Курс (на якому буде викладатись)
	Третій

	Мова викладання
	Українська

	Пререквізити (передумови вивчення дисципліни)
	Мати базові знання, практичні уміння, навички з
інструментарію маркетингу та менеджменту 

	Що буде вивчатися
	Сфера управління продажем та мерчандайзингу

	Чому це цікаво/треба вивчати
	Набуття знань  щодо самостійної розробки та організації комерційних зв’язків із споживачами та торгово-посередницькими підприємствами, координування торговельно-збутової діяльності підприємства, формування асортиментної політики.  Набуття вміння оптимально і зручно розміщувати обладнання, відділи, секції, товари в торговому залі. Набуття вміння застосовувати засоби і методи мерчандайзингу для просування товарів.

	Чому можна навчитися (результати навчання)
	Здатність використання сучасного інструментарію маркетингу з метою просування продуктів, послуг, ідей. Здатність організації роботи торгового персоналу. Здатність організації та планування збуту, аналізу клієнтської бази підприємства, встановлення ділових контактів тощо

	Як можна користуватися набутими знаннями і уміннями (компетентності)
	Організація системи мерчандайзингу виробника/постачальника у магазині (іншій точці продажу), управління продажем на ринку товарів та послуг.

	Інформаційне забезпечення
	 Переносний комп'ютер, телефонний апарат

	Види навчальних занять (лекції, практичні, семінарські, лабораторні заняття тощо)
	Лекції, практичні (лабораторні) заняття

	Вид семестрового контролю
	Залік

	Максимальна кількість здобувачів 
	60


